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《机电产品国际招标投标实施办法》
（13号令）解读（一）

问：《机电产品国际招标投标实施办法》（以下简称“13号令” ）是什么时间由哪个部门颁布的？ 

答：13号令是2004年9月23日经由中华人民共和国商务部第十一次部长办公会修订通过，同年11月1日颁布并开始施行的。
问：实施13号令的目的、依据及其适用范围？

答：为了规范机电产品国际招标投标活动，保护国家利益、社会公共利益和招标投标活动当事人的合法权益，提高经济效益和资金使用率，保证招标投标质量和产品质量，建立公开、公平、公正、诚信、择优的国际招标投标竞争机制和评标原则，根据《中华人民共和国招标投标法》（以下称《招标投标法》）等法律法规以及国务院对有关部门实施招标投标活动行政监督的职责分工，制订本办法。

在中华人民共和国境内进行机电产品国际招标投标活动，适用本办法。
问：机电产品国际招投标由哪些部门管理？
答：商务部是机电产品国际招标投标的国家行政主管部门，负责监督和协调全国机电产品的国际招标投标工作，制定相关规定;根据国家有关规定，调整、公布机电产品国际招标范围；审定国际招标机构资格；承担国家评标委员会日常工作。

　　各省、自治区、直辖市、计划单列市、各部门机电产品进出口管理机构（以下简称“主管部门”）依据本办法负责监督、协调本地区、本部门的机电产品国际招标投标活动。
问：13号令规定的机电产品国际招投标方式有哪些？

答：机电产品国际招标投标一般应采用公开招标的方式进行；根据法律、行政法规的规定，不适宜公开招标的，可以采取邀请招标，采用邀请招标方式的项目应当向商务部备案，邀请招标应当按照本办法规定的操作程序进行。

　　机电产品国际采购应当采用国际招标的方式进行；已经明确采购产品的原产地在国内的，可以采用国内招标的方式进行。应当通过国际招标方式采购的，不得以国内招标或其他方式规避国际招标。

问：国家评标委员会在国际招投标中扮演什么角色？

答：国家评标委员会负责国际金融组织贷款项目国际招标投标工作的监督和检查，协调解决招标投标过程中的有关问题，审核评标结果并下发《国家评标委员会评标结果通知》，保证招标投标活动符合公开、公平、公正的原则。

问：招标网在国际招标中起什么作用？

答：商务部指定专门的招标网站（以下简称“招标网”）为机电产品国际招标业务提供网络服务。机电产品国际招标应当在招标网上完成招标项目建档、招标文件备案、招标公告发布、评审专家抽取、评标结果公示、质疑处理等招标业务的相关程序。

问：13号令对招标人、招标机构、投标人都是如何定义的？

答：本办法所称招标人，是指因使用需要提出通过国际招标方式采购机电产品的国家机关、企业、事业法人或其它组织。

　　本办法所称招标机构，是指满足一定条件，经向商务部申请，取得国际招标资格，从事机电产品国际招标代理服务业务的企业法人。

　　本办法所称投标人，是指响应招标文件的要求并参与投标的国内、外法人或者其他组织。

问：那些机电产品的采购必须进行国际招标？

答：下列机电产品的采购必须进行国际招标：

（一） 关系社会公共利益、公众安全的基础设施、公用事业等项目中进行国际采购的机电产品，具体范围见附件一；
    （二） 全部或者部分使用国有资金投资项目中进行国际采购的机电产品；
    （三） 全部或者部分使用国家融资项目中进行国际采购的机电产品；
    （四） 使用国际金融组织或者外国政府贷款、援助资金(以下简称国外贷款)项目中进行国际采购的机电产品；
    （五） 政府采购项目中进行国际采购的机电产品；
    （六） 其他依照法律、行政法规的规定需要国际招标采购的机电产品。

问：上一问中所列招标范围中，那种情况可以不进行国际招标？

答：下列情况可以不进行招标：

（一）国（境）外赠送或无偿援助的机电产品；
（二）供生产配套用的零件及部件；
（三）旧机电产品；
（四）一次采购产品合同估算价格在100万元人民币以下的；
（五）外商投资企业投资总额内进口的机电产品；
（六）供生产企业及科研机构研究开发用的样品样机；
（七）国务院确定的特殊产品或者特定行业以及为应对国家重大突发事件需要的机电产品；
    （八）产品生产商优惠供货时，优惠金额超过产品合同估算价格50%的机电产品；
    （九）供生产企业生产需要的专用模具；
    （十）供产品维修用的零件及部件；
    （十一）根据法律、行政法规的规定，其他不适宜进行国际招标采购的机电产品。
问：机电产品国际招标所需专家是怎样产生的？

    答：商务部在招标网建立国家、地方两级专家库，并对专家库内的专家实行动态管理，对专家进行培训及实时调整。

　　机电产品国际招标活动中所需专家必须由招标机构及业主在招标网上从国家、地方两级专家库中采用随机抽取的方式产生。招标机构及业主不得无故废弃随机抽取的专家，抽取到的专家因客观原因不能参加招标项目评审工作的，应当以书面形式回复招标机构。招标机构收到回复后应当在网上注明原因并重新随机抽取专家。抽取专家次数超过三次的，应当报相应主管部门备案后，重新随机抽取专家。

专家进入专家库应当由本人提出申请，经主管部门或招标机构推荐。被推荐的专家需填写“机电产品国际招标评审专家推荐表”并经推荐单位签章提交招标网，同时报商务部备案。
问：上述专家应具备哪些基本条件？

答：专家应具备以下基本条件：热爱招标事业，积极参加招标的评审活动；熟悉国家有关招标投标的法律、法规、政策；有良好的政治素质和职业道德，遵纪守法；具有大学本科或同等以上学力；具有高级技术、经济职称或同等专业水平，并从事相关领域八年以上。从事高新技术领域工作的专家以上条件可适当放宽；熟悉本专业领域国内外技术水平和发展动向。

符合前款条件的专家，具备以下条件之一，可推荐入选国家级专家库：具有教授级职称的；近五年承担过国家大型项目招标评审工作的；享受国家津贴的；获得过国家级科学奖励的。

问：专家受聘参与机电产品国际招标评审工作时应遵守哪些工作守则？
答：认真贯彻执行国家有关招标投标的法律、法规和政策；恪守职责，严守秘密，廉洁自律；客观、公正、公平地参与招标评审工作；与招标项目或投标人及其制造商有利害关系的应主动回避。
	★会员之家


联合会第二届理事会在辽宁大厦召开

2006年1月25日，辽宁省机电产品进出口企业联合会第二届理事会在辽宁大厦会议室召开。来自全省各市的34家联合会理事单位和省外经贸厅及机电办的有关负责同志参加了会议，会议由联合会常务副会长吴江主持。

会议期间，审议并通过了《联合会2005年工作总结和2006年工作安排意见》、《联合会2004年—2005年财务收支情况》、《联合会发展会员企业情况》及相关人事任免和理事单位增补等事项。

联合会常务副会长吴江对我省2005年机电产品的出口情况进行了简要总结并对2006年出口形势进行了透彻分析，他指出应该认清国际国内有利的经济形势，更要重视国际贸易摩擦、欧洲环保限制、原材料涨价、人民币升值等一系列影响机电产品出口的不利因素，大胆创新，走自主品牌出口之路。接下来，沈阳机床集团进出口公司、沈阳华晨金杯汽车进出口公司、瓦房店轴承集团及朝阳飞马铸造有限公司等理事单位的理事分别围绕海外市场建设、出口业务开展、自主品牌建设、企业经营策略等方面进行了大会发言。

最后在吴江副会长真诚热烈的新年祝福声中会议圆满结束。

金杯海狮去年年末单月销量突破7900台

凭借成熟的品牌、创新的产品以及完善的服务体系，国内轻客市场第一品牌——金杯海狮2005年再创辉煌。2005年12月创造出7900多台销量的优异成绩，截至目前已实现60万辆的社会保有量，续写着连续九年同行业销量第一的传奇销售业绩。

在不久前中国汽车调查所主办的民意调查活动中，华晨金杯以雄厚的实力再度夺魁，被评为公众最放心的汽车厂商、公众认为最具影响力的汽车厂商，而旗下金杯海狮更荣称“公众最喜欢的汽车品牌”。

渤船重工与TK公司签订4艘原油船建造合同

加拿大温哥华时间2005年12月1日，联合会会员企业葫芦岛市渤海船舶重工有限公司与加拿大TEEKAY航运公司在温哥华签订了2+2艘159000吨原油船的建造合同。
TEEKAY航运公司是世界第二大油运公司，拥有10%的世界油运市场份额。在双方合作之前，TEEKAY公司在中国考察包括泊船重工在内的四家船厂，最终对渤船重工具有较强的船舶自主设计开发能力和丰富的油船建造经验技术、质量、管理水平和生产能力感到十分满意，双方经过一番艰苦的谈判，最终达成了合作意向，并一举签订4艘15万吨级油船的建造合同。按合同要求，前两艘船将于2008年交付，后两艘船于2009年交付，合同总金额约为27000万美元。 

	★服务窗口


《德国电子电气法》对中国企业的影响

驻德使馆经商参赞 刘明

一、《德国电子电气法》（ElektroG）简介

2005年8月13日开始生效的《德国电子电气法》，旨在通过回收和再生利用系统，避免和减少电子电气废物，包括避免和减少电子电气设备中所含的有害材料，以减少对环境的影响，2006年12月31日达到每年每个家庭人均分类回收4公斤旧家用电器的指标。其内容如下：

（一）涉及的产品范围

旧的电子电气设备是指那些所有材料和整个物品作为垃圾已被、将被或必须被其所有者抛弃的电子电气设备。

ElektroG涉及的产品范围包括所有在正常使用下需要电流或电磁场的设备，以生产、传输和测量电流和磁场的设备，且设计使用额定电压不超过1000伏和直流不超过1500伏的设备。这些设备包括10大类别，涉及20多万种商品。这10大类别是：大型家用电器、小型家用电器、娱乐产品、照明设备、电子电气工具（工业用大型机床除外）、玩具、运动和休闲设备、医疗设备（所有植入和被感染产品除外）、监控设备、自动售货设备。

（二）生产商承担的义务

ElektroG的原则是，谁生产或销售电子电气设备，谁就对其处理和再利用负责， 而不由使用者负责。ElektroG规定生产商必须承担以下主要义务：

1．产品设计义务。从2005年8月13日起，电子电气产品设计应尽量考虑方便以后的拆卸、再生和再利用，考虑旧电气材料和组件的再生利用。

2．注册义务。生产商最迟于2005年11月23日在有关当局注册登记后，方可销售电子电气设备。从2005年 11月24日起，没有注册的生产商不再允许在德国市场销售电子电气设备。今后在销售过程中应书面表明注册号码。

3．担保义务。在注册的同时，生产商必须为其向私人家庭销售的产品（简称B2C产品）提供资金担保，即破产担保。以确保破产后，其B2C产品能够继续得到回收和处理。此资金担保需每年更新一次。从2005年11月24日起，没有资金担保的B2C产品不再允许出售。

4．标识义务。从2006年3月24日起，生产商在电子电气设备上应清晰、持久地注明生产商名称、2005年8月13日以后投放市场标识；对B2C产品贴加十字叉的带轮垃圾桶的电子电气分类收集符号。没有按要求标识的产品禁止投放市场。

5．提供回收方便的义务。从2005年11月24日起，生产商应向公共回收公司免费提供收集B2C产品的收集容器。

6．告知和通报的义务。从2005年11月24日起，生产商向管理中心每月通报投放市场的B2C产品的种类和数量；每年通报投放市场的B2B产品的种类和数量。从2006年3月24日起，生产商每年通报有公共回收公司回收旧电气的数量；每年通报生产商自己回收的旧电气的种类和数量；每年通报各类旧电器再利用、再生和出口的数量。

7．回收义务。从2006年3月24日起，生产商应根据管理中心的指令，迅速从公共回收公司的收集场地运走旧电器。生产商应再利用、或者处理、或者清除旧电器和电器组件，并承担由此产生的费用。

8．禁用材料义务。2006年7月1日以后投放欧盟市场的电子电气设备中铅、汞、六价铬、聚溴联苯和聚溴二本醚的含量不得超过相应材料重量的0.1%， 镉不得超过0.01%。这一条不适用第8和第9类产品。

9．旧电气再生率。从2006年12月31日起，生产商应满足达到再生率同旧设备重量比例为：第1和10类：设备80%，组件和材料75%；第3和第4类：设备75%，组件和材料65%；第2、5、6、7和9类：设备70%，组件和材料50%；真空灯：组件和材料80%。

如果生产商违反了上述规定的各项义务，将被处以最高5万欧元的罚款。（但第一条除外，因为产品如设计不考虑以后的回收，将会提高处理成本，对生产商也是一种惩罚。）

二、ElektroG对中国企业的影响

根据中国机电商会的最新统计数据，出口欧盟的家电产品占我国所有家电产品出口的32%，欧盟已经成为中国最大的机电出口市场。欧盟的两项指令（WEEE和RoHS）付诸实施后，中国受到直接影响的电器出口总额将达到317亿美元，占中国出口欧盟机电产品总值的71%。WEEE、RoHS和ElektroG的实施对我国家电出口无疑会产生巨大影响，家电出口行业又一次面临严峻考验。

（一）增加成本。欧盟两个指令和德国的ElektroG带来的直接后果是增加了成本。生产商负责产品的回收和处理，肯定会增加相应成本。同欧洲本地的生产商相比，中国对欧洲出口的企业在天时、地利、人和方面都不占优势。如果委托欧洲厂家回收中国出口的旧电气，就必须按照欧洲标准支付费用，回收成本可能接近甚至高出制造成本；如果将旧电气运回国内，处理费可能降低了，但运费增加了。不论以何种方式都会对我们靠低成本竞争出口的企业产生不利影响。另外海关是否允许旧电气入关，国内的处理技术能否满足我国可持续发展也是需要考虑的问题。

（二）自主品牌进入欧盟市场更加艰难。面对WEEE，中国企业有两种选择：一是走贴牌产品之路，由欧盟销售商承担规定的回收义务，这样中国企业可以依附在别人的名声之下，求得暂时生存；二是下决心走自主品牌之路，这是一条比以前更艰苦的道路，不仅要创牌子，占市场，求得消费者的认同，还要加入到欧盟庞大复杂的回收系统中，承担众多回收义务。

（三）竞争更加激烈。在某种意义上，谁在回收市场上占有优势，谁就会在销售市场上取得主动。今后的电子电气产品竞争不仅反映在销售市场上，而且反映在回收处理领域。企业从产品的设计、生产、销售，都要在资金、技术、运营等方面充分考虑回收的便利，企业要付出相当的精力来应对回收系统的竞争。

（四）生存危机。如果说面对WEEE指令中国企业还有贴牌之路可走，面对RoHS指令中国企业只有生或死一种选择。在2006年7月1日以后，进入欧盟的电子电气设备不得超量含有六种有害物质。如果届时中国企业没有解决有毒物质含量超标的问题，不能拿出令人信服的检测证明，2006年7月1日起，RoHS就是中国电子电气设备在欧盟市场上的紧箍咒，欧盟随时用它来抵制中国产品。听起来好像耸人听闻，但是目前情况并不乐观。这不仅仅是海尔、长虹、海信等几家大企业按照RoHS生产就能解决的问题，而是涉及到成千上万的电子元件的供货厂家能否有先进的生产设备，生产符合标准的电器组件，在某种程度上是对我国整体电子电器行业的要求。

三、中国企业应采取的具体措施

欧盟的WEEE、RoHS和德国的ElektroG都已在2005年8月13日正式生效。虽然在执行细节上德国政府和企业都还在摸索，有不少问题还需要逐步澄清和解决，但不论我们是否做好准备，都必须立即行动起来，否则我们有可能丢掉整个欧盟市场。

首先我国电子电气设备出口企业要确定自己今后在欧盟市场的身份：

如果做贴牌生产的供货商，虽然没有直接受到WEEE等的管辖，但欧盟的进口商肯定要求重谈合同条款，将指令的有关内容在合同中规定；如果按照ElektroG作为生产商在德国市场进口或者销售电子电气产品，无论是自主品牌还是其他品牌，应该立即再EAR登记注册，并对B2C产品提供回收资金担保，有关登记的要求请登录EAR网站。

第二，应仔细研究欧盟的两个指令和欧盟各国相应的法律规定，以避免不必要的罚款和经营损失。比如在各项规定执行时间，对产品标识的要求、对B2C和B2B产品的区别对待等等，每个国家的规定不完全一样，同欧盟的规定也有所不同，还是应该有针对性地对不同国家采取不同措施。

第三，作为生产商，应加紧对欧盟及德国的旧电气回收系统进行了解，同旧电气处理公司洽谈合同。也可以参考有些跨国公司目前的做法，同其他市场参与者探讨共同组成回收系统，在经济上也许更为合适。（来源于《国际商报》）
部分南美国家机电设备进口需求概览
南美洲的经济近年来保持了一定的发展速度，经济结构发生显著变化，但各国经济水平和经济实力相距甚远。巴西、阿根廷已建立了比较完备的国民经济体系，两国的国内生产总值约占全洲三分之二。委内瑞拉、哥伦比亚、智利、秘鲁的经济也较发达。 

南美洲的工业以采矿业和制造业排列在重要位置，采矿业是南美洲各国的基础工业部门，大部分矿产品供出口。委内瑞拉、智利的铁；玻利维亚的锡、锑；智利、秘鲁的铜；圭亚那、苏里南的铝土；秘鲁的铅、锌、银、锡；智利的硝石、铜；巴西的铌的产量、出口量在世界上居重要地位。钢铁、汽车、化工、橡胶、电器、机械等重工业和制造业集中在巴西、阿根廷、委内瑞拉、智利、秘鲁、哥伦比亚等国家。轻工业为南美多数国家制造业的主体，肉类加工、制糖、饮料、皮革、纺织、服装等部门比较发达，但机械制造业在南美多国还比较薄弱，市场所需机电产品品种多、数量大。 

哥伦比亚: 

A 建筑机械 混泥土搅拌机 震动打桩机 挖土机 推土机 起重机 吊车 

B 农业机械 种子加工机械 农副产品加工机械 饮料啤酒加工机械 

C 金属加工机床 铣床 钻床 磨床 手动工具 汽车及零部件 摩托车 自行车 

D 电信电话设备和家用电器 

圭亚那:

A 铝土开采设备 挖掘机 动力铲 推土机 皮带运输机 自动装载机 运铝土载重汽车 

B 木材加工设备 多锯条锯架 立式锯架 磨锯机 木工车床 木工锯床 单面木工刨床 木工铣床 木工钻床 线条机 
    C 制糖机械 糖精过滤器 砂糖干燥机 磨研机 

D 稻米加工机械 稻谷脱粒 脱壳机 谷物干燥机 碾米机 

E 食品加工机械 啤酒 饮料加工机械(咖啡、可可饮料)速冻真空设备 粮油加工设备 

F 服装加工机械 缝纫机 电熨斗 

G 电空调器 电冰箱 洗衣机 时钟 收音机 家用电器 

厄瓜多尔:

A 石油开采设备 钻机 挖掘机 卷扬机 绞车 运油油罐车

B 大客车 面包车 摩托车 自行车 

C 普通车床 立式钻床 平面铣床 平面磨床 

D 炼钢设备 炼钢回转炉 离心鼓风机 轧钢机 板材矫直机 截板机 

E 纺织机械 梳棉机 粗纱机 细纱机 织布机 格子布织机 刷布机 卷布机 自动堆布机 

F 食品加工机械 粮油加工设备 啤酒饮料加工机械 虾类水产品加工设备 巧克力摇动机 

G 彩色电视机 照相机 电冰箱 洗衣机 

苏里南:

A 铝矿开采设备 钻眼机 凿岩机 挖掘机 动力铲 自动装载机 运铝土载重汽车 

B 大.中型公交车 小汽车 摩托车 自行车 

C 发电设备 电动机 发电机 电线电缆 各种电灯 灯泡 

D 木材加工机械 多锯条锯架 锯木机 木工锯床 磨锯机 木工刨床 木工车床 木工铣床 木工钻床 锻压设备 
    E 制糖机械 糖精过滤器 红白糖干燥机 磨研机 

F 食品加工机械 冷饮水果汁加工机 粮油加工设备 鱼虾水产品加工机械 

G 电子计算机 彩色电视机 电空调器及零件 电冰箱 电风扇 日用钟 电子表

秘鲁:

A 采矿设备(注:铜、银、铅、锌的储量居世界前列)钻眼机 凿岩机 挖掘机 动力铲 推土机 自动装载机 皮带运输机 运矿载重汽车及汽车零部件 摩托车 

B 制造船舶机械 自动化船板轧机 切削焊接设备 起重绞车 高架移动式起重设备 汽轮机 水轮机 转缸式发动机 压气机 叶片轮 主动轴 

C 造纸机械 切草机 螺旋压榨机 磨浆机 精磨机 造纸机 卷纸机 切纸机 

D 纺织机械 轧棉花机 梳棉机 粗纱机 细纱机 络纱机 自动织布机 自动换梭织机 刷布机 折布机 卷布机 自动堆布机 

E 制糖机械 制糖原料(甘蔗、甜菜等)榨机 过滤器 砂糖干燥机 

F 食品加工机械 冷冻机和制冷设备 速冻真空设备 粮油加工设备 鱼类水产品加工设备 饮料加工机械 

G 彩色电视机 录音机及收录放音组合机 电子计算机 有线电话机 照相机 电动手表 机械表 日用钟 完整钟芯 家用电冰箱
	★信息动态


2005年我省机电产品进出口突破150亿美元

2005年是我省机电产品出口历史上最艰难的一年，重点产品和出口大户出现骤降，对全省机电产品进出口产生了严重的负面影响。在严峻的形势下，全省机电战线的广大干部职工抓住对外开放和老工业基地振兴的双重机遇，克服困难，真抓实干，取得了来之不易的好成绩。据海关统计，2005年全省机电产品进出口总额突破150亿美元，达到152.27亿美元，占全省外贸进出口的37.13％。其中出口80.84亿美元，同比增长14.5％，占全省出口总额的 34.5％；进口71.43亿美元，同比下降4.4％。机电产品贸易顺差达9.41亿美元。
    2005年我省机电产品出口呈现六大特点。
    一、重点商品出口呈现快速增长势头。全省超亿美元的大宗商品24个，出口53.32 亿美元，占机电出口总额的66％。其中，出口增幅较大的商品有集装箱、空气泵（真空泵及其他压缩机）和空气调节器，出口分别为2.13亿、2.85亿和2.38亿美元，同比增长85.2％、82.9％和99.5％。与此同时，代表我省装备制造业水平的金属切削机床，首次突破1亿美元大关，汽车及零部件出口突破4亿美元，均超历史最好水平，出口结构得到了进一步优化。

二、重点企业出口增长迅速。全年出口超千万美元的企业119家，比同期增加了41家，出口61.64亿美元， 新增出口6.12亿美元，占出口额的76.25 ％。其中，出口超亿美元的企业15家，出口31.76亿美元，占重点企业出口的51.5%。在超亿美元的企业中，辽宁迈克、大连东芝、海尔集团大连电器和大连中集等企业增速强尽，分别增长了3.4倍、3.2倍、1.2倍和1倍；大连日通外运全年出口4.08亿美元，同比增长25.5％，成为全省出口大户企业之首。

超1000万美元的企业87家，出口17.69 亿美元，增长36.2 ％，比上年新增36家，新增出口4.7 亿美元，占比近三成，有效地拉动了出口。

三、民营企业已经成为最具发展潜力的出口亮点。全省民营企业突破10亿美元大关，达到11.42亿美元，同比增长了1.82倍，占出口总额的14.13％，增长速度和出口占比分别比同期提高了92.2个百分点和8.36个百分点。目前，我省民营企业出口排在三资企业之后，位居第二位，超过国有企业出口1.31亿美元，创历史新高，成为我省机电产品出口的新生力量。
    四、外商投资企业出口仍是出口的主题。全年外商投资企业出口59.31亿美元，同比增长5.3％，占出口总额的73.4％。其中，中外合资企业增长迅速，出口23.57亿美元，增长20.2％，占三资企业出口的39.7％。国企出口10.11美元，同比下降2.3％，占比12.5％，比同期回落了2.1个百分点。

五、各主要出口市场均有较大增幅。2005年除北美洲以外的各大洲市场的增幅都在10％以上。全年机电产品对亚洲出口成绩显著，出口额48.81亿美元，同比增长20.3％，其中对新加坡和马来西亚出口3.48亿和1.47亿美元，分别增长71.5％和36％，成为我省对亚洲国家出口净增额较大的国家。在巩固亚洲传统出口市场的基础上，对拉美洲、非洲新兴市场的出口也有了较大进展，出口分别增长了65％和57.4％，成为各大洲增幅最快也是最大的两个出口市场；对欧洲出口增长略低于总体增幅，其中对德国出口2.46亿美元，同比增长21.6％，成为我省对欧洲出口额最多的国家；对北美洲出口13.92亿美元，同比下降5.6％。
六、重点地区出口又创佳绩。大连市机电产品出口再登新高，全年出口56.44亿美元，占全省机电产品出口的69.82％，出口额稳居第一。葫芦岛市和营口市实现了历史上的新突破，出口首次超亿美元，分别完成出口1.022亿和1.019亿美元，同比增长了7.5倍和30.8％。目前我省超亿美元的市有5个。在超亿美元的地区中，沈阳市受三宝电脑的影响，丹东市受饭山电机和饭山显示器大幅下降的影响，出口分别下降了10个百分点左右。

     2005年，影响我省出口的不利因素有：一是大户企业、大宗产品出口大幅下降；二是能源、原材料价格持续大幅上涨，煤电油运供应继续紧张，出口成本提高，影响企业正常签订合同，致使出口增速减缓；三是地方出口退税压力增大；四是国际贸易摩擦加剧，不断受到某些国家的贸易保护措施的限制；五是美元的持续走低，人民币升值压力显现，出口成本加大；六是企业资金方面存在一定困难等。
（省机电办）
葫芦岛市机电产品出口突破一亿美元大关

2005年葫芦岛市机电产品出口首次突破1亿美元大关，创该市机电产品出口历史新高。据海关统计，全年该市机电产品出口额为10221.4万美元，比去年同期增长了8.5倍，增幅居全省第一位，出口额列全省第四。2005年该市机电产品出口呈现出如下特点：
一是船舶出口是机电产品出口的主角。船舶产品是葫芦岛市的第一大类机电出口产品，占机电产品出口总额的71.13%。而渤海船舶重工有限责任公司是葫芦岛市唯一的造船企业，也是2005年该市机电产品出口超亿美元的最大功臣。该企业是我国船舶重工集团所属骨干企业之一，拥有国家级企业技术中心及世界一流造船设施及设备。2003年5月30日，渤船重工与希腊航运公司成功地签订了（2+2+1）艘 17.4万吨双壳散货船建造合同。并分别在2005年8月份和12月份相继成功交船，全年出口创汇7311.5万美元。更让人惊喜的是，该企业于去年年底前又与加拿大TEEKAY航运公司在温哥华签订了（2+2）艘159000吨原油船的价值数亿美元的建造合同，这四艘分两批交付的油船将为葫芦岛市今后两年机电产品出口继续超过一亿美元提供了大力支持和有力保障。 

二是民营企业是机电产品出口的生力军。葫芦岛市的机电产品出口企业构成不同于沈阳、大连、丹东等出口大市，在缺少三资企业的情况下，国有企业和民营企业共同承担出口重任。而民营企业又占据了出口企业的绝大多数，在船舶出口没形成规模之前，该市的机电产品出口几乎全部由民营企业完成。民营企业中最具代表性的三家企业是莲花山凿岩钎具有限公司、龙港石化管件厂、兴烽轴承有限公司，它们从2002年到2005年分别实现了出口额从156万美元、1万美元、8万美元向365.5万美元、127.7万美元、117.5万美元的飞跃，为葫芦岛市的机电产品出口做出了重要贡献。预计今后几年上述企业的出口额还将进一步增长。

该市的机电产品出口成绩与该市机电办的努力工作密不可分，近年来，该市机电办工作人员认真落实国家政策、积极带领企业开拓国际市场、大力组织企业申报项目，该市主要的几家机电产品出口企业得到了上百万元的项目资金扶持，走出去开拓市场的企业也收获不俗。

在新的增长点的拉动下，加上该市机电办的继续努力，该市机电产品出口在未来几年的机电产品出口必将蒸蒸日上，取得更大的成绩。 （葫芦岛市机电办）
我国自主研制的最大容量变压器出口美国

2005年12月28日，从特变电工沈阳变压器集团有限公司传来令人振奋的消息，一台由沈变集团自主研发的超高压单项自耦变压器正式出口美国洛杉矶。
据悉，这台价值2000万人民币的单相53.3万千安伏、525千伏级变压器为国内最大容量的超高压单相自耦变压器，其技术难度和制造的复杂程度均处于世界领先水平。该产品将取代美国GE公司的老产品，挂网运行于世界级特大容量变电站-洛杉矶水电站。研制该产品的特变电工沈阳变压器集团此前已经向美国出口过一台自主研发的90万千伏安，220千伏级的变压器，开创了我国向发达国家出口大容量变压器的先河。该集团作为历史悠久的变压器生产厂家，一直依托于国家级技术中心，开展科研攻关，有效解决了调压级差、段容量大等行业难题，在此次竞标中一举击败法、日、加、韩等国际知名的跨国公司，此外还得到了美方四台电抗器产品的生产合同。

此次变压器成功出口美国，它让我们看到了中国装备制造业振兴和崛起的希望。

征稿启事

本刊为辽宁省机电产品进出口企业联合会会员专刊，每月面向会员免费发行，为会员企业提供机电产品进出口管理政策、出口扶持政策、开拓市场资讯、会员服务资讯等全方位快捷信息服务。本刊欢迎广大会员企业踊跃投稿，稿件内容为我省机电产品进出口企业动态、开拓市场成功经验、国际市场研究、国内外展览推荐以及国家和省有关部门、有关政策的意见、建议等。来稿一经采纳，付与稿酬。投稿信箱：ldj@lnme.com
辽宁省机电产品进出口企业联合会
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