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RoSH指令解读
编者按：2006年7月1日，著名的欧盟两指令之一《关于电子电气设备中限制使用某些有害物质指令》（RoSH指令）开始实施。该指令要求7月1日以后投放欧盟市场的电子电气产品不得含有铅、汞、镉等六种有害物质。一旦被查出检测不实或六中有害物质超标，将被列入黑名单，通报全欧不得进口和销售，并处以巨额罚款。这对我省机电产品出口企业尤其是电子电气产品出口企业来说影响巨大，如果想对欧盟市场继续出口，并且不遭受损失，RoSH指令不可不知。下面就将完整的中文版RoSH指令介绍给会员企业。
关于在电气电子设备中限制使用某些有害物质指令

第一条 目标
使各成员国关于在电子电气设备中限制使用有害物质的法律趋于一致，有助于保护人类健康和报废电子电气设备合乎环境要求的回收和处理。
第二条 范围

2002/96/EC号指令（WEEE）附录ⅠA规定的1、2、3、4、5、6、7和10类电子电气设备，以及家用电灯泡和照明设施。（1. 大型家用器具 2. 小型家用器具 3. 信息技术和远程通讯设备 4. 用户设备 5. 照明设备 6. 电气和电子工具7. 玩具、休闲和运动设备 8. 医用设备所有被植入和被感染产品除外 9. 监测和控制器械 10. 自动售货机）本指令对2006年7月1日前投放市场的电子电气设备的部件、修理部件或再利用部件不适用。
第三条 定义

就本指令而言，适用下述定义： 
 　　（a）"电子电气设备"或"EEE"指为正常运行而依赖于电流或电磁场工作的设备和指令2002／96／EC（WEEE）附件ⅠA中列出的能产生、传输和测量电流和电磁场的设备，且这些设备的设计电压是交流电不超过1000伏特，直流电不超过1500伏特； 
 　　（b）"生产者"指任何人，他们不管所采用的销售技术，根据欧洲议会和理事会1997年5月20日关于保护远程合同中消费者的第1997／7／EC号指令包括程通讯： 
 　　（i）用自己品牌生产并销售电子电气设备； 
     （ii）以自己品牌再销售由其它供应商提供的设备，如果再销售的设备上仍保留原生产者的品牌，这样的再销售者不能视作为上述（i）副点的生产者；
 　　（iii）专业从事向成员国进口或出口电子电气设备。 
      仅仅是按照某种金融协议提供资金者不能被视为 "生产者"，除非他符合上述（i）至（iii）副点作为生产者行事。 
    第四条 防止
1、成员国将确保，从2006年7月1日起，投放于市场的新电子和电气设备不包含铅，汞，镉，六价铬，聚溴二苯醚（PBDE） 或 聚溴联苯（PBB）。成员国在本指令通过前根据共同体法规制定的限制或禁止在电子电气设备中使用这些物质的措施可以维持至2006年7月1日。
2、基于欧委会的建议，一旦可获得科学证据，欧洲议会和理事应根据《第六个共同体环境行动计划》中规定的化学政策原则决定其它有害物质的禁用以及选择确保对消费者保护水平至少相同的更加合乎环境要求的产品作为其替代品。
第五条　适应科学和技术进步 
1．为下列目的，旨在使附件适应科技进步的必要修改，应根据条款7（2）提及的程序而进行： 
 　（a）必要时，可建立允许在电子电气设备的特殊物质和部件中含有条款4（1）所提及物质的最高值； 
 　（b）电子电气设备的材料和组件可背离第4款（1）的规定，如果它们的去除或通过设计改变而使用替代品或使用不含有提及的材料或物质的材料或组件在科技上中不现实时，或替代品对环境、健康和/或消费者安全造成的负面影响好象超过它们对环境、健康和/或消费者安全造成的益处时； 
 　（c）至少每隔四年对附件进行一次检查，或者在将一项加入到附件后四年对附件进行检查，加入新项的目的是考虑取消附件中的电子电气设备材料和组件，如果它们的去除或通过设计改变而使用替代品或使用不包括第4（1）款的材料或物质的材料和组件在科技上是可行时，条件是替代品对环境、健康和/或消费者安全产生的负面影响不可能大于其对环境、健康和/或消费者安排带来的正面利益。 
    2．附件在遵照条款1修改之前，欧盟委员会将专门与电子电器设备生产者、回收者、垃圾处理者、环保组织和雇员与消费者协会咨询磋商。磋商结果应递交给条款7（1）提及的委员会。欧盟委员会应考虑其收到的意见。
第六条  检查
欧盟委员会特别注意检查电子电气设备中使用的其它有害物质和材料对环境和人类健康的影响。欧委会将检查取代这些物质和材料的可行性，并且在适当的时候，就扩大第4条的范围向欧洲议会和理事会提交建议。
第七条  委员会

1．欧盟委员会将由根据第75/442/EEC号 指令第18条成立的委员会协助工作。
2．当参考本款时，应适用第1999/468/EC号决议第5条、第7条以及第8条。 第1999/468/EC号决议第5条6款规定的期间应被定为3个月。 

3．委员会将采用其程序规定。 
第八条  惩罚

成员国应决定对违反根据本指令而制定的成员国规定的行为适当的惩罚。这些规定的惩罚应当有效，适度并有劝诫性。
第九条  过渡

1．成员国应在2004年8月13日之前使符合本指令所必要的法律、规则和行政规定生效。并将这些立即通知欧委会。 
    当成员国制订那些措施时，它们必须包括本指令的参照号或在该国官方出版物上出版时伴以此参考号。标志此参考号的方法由成员国规定。 
    2．成员国要将本指令范围内制定的所有法律、规则和行政规定的文本通知欧委会。
第十条 　生效

本指令自在欧洲共同体《官方公报》上公布之日起生效。 
    第十一条  收受方 

本指令将签发至各成员国。 
	★会员之家


辽宁经贸代表团出访巴西、古巴获得成功
2006年5月11日，中国——巴西汽车零部件贸易洽谈会在巴西圣保罗举行。此次洽谈会中方共有30多家企业参会，巴方参会企业100余家。中国驻圣保罗总领事李姣云，商务部机电司副司长张骥，圣保罗洲外贸发展厅副厅长穆萨，巴西汽车维修协会主席Mr. Mauro及巴中经济贸易促进会会长刘保罗等领导出席了此次洽谈会并分别做了主题发言。

我省共有6家企业在省外经贸厅副厅长吴江的带领下，参加了此次洽谈会。在下午进行的对口洽谈中，我省企业的洽谈桌前人头攒动，在短短3个小时的对口洽谈中，巴西的进口商对我省企业生产的产品表示出浓厚的兴趣，我省企业的宣传资料在很短的时间内被索取一空。辽河油田进出口公司、大连兴立工业制品有限公司和锦州汉拿电机有限公司等几家企业共与巴西12家公司进行了实质性接触，其中，巴西BIRKSON INTERNATIONAL LTD与锦州汉拿电机有限公司就购买电动机达成了初步共识，该公司是巴西颇具实力的电机销售商，主营三菱、雪佛兰发电机和启动机等，2006年11月将访问锦州工厂。此外，锦州汉拿公司还与TOTAL QUALITY IMP.EXP.LTD就发电机和启动机的产品代理达成了初步意向。大连兴立也与秘鲁的ALARCON公司达成了代理与销售零部件的意向协议，这为该公司开拓南美市场打下了基础。
洽谈会结束后，辽宁省外经贸厅副厅长吴江、辽河油田进出口公司副总经理世恒祺在巴中工商总会工作人员的陪同下与巴西国家石油公司就辽河油田向巴西出口石油设备进行了会谈。巴西国家石油公司是巴西最大的石油公司，对石油生产领域的设备进口有巨大的需求。在双方介绍了各自的基本情况后，巴方对辽河油田设备出口到其他国家及出口钻井平台的参数和性能指标等进行了详细询问，吴江副厅长和世恒祺副总经理对外方所关心的问题一一进行了答复，最后，双方达成了在石油设备零部件、管材、透平机和采油合作等几方面加强合作的共识。

在古巴期间，吴江副厅长与古巴外贸部亚太司司长Ambou女士和古巴外商投资部资深专家Ontega女士分别进行了会谈。
Ambou女士介绍说，和中国的经贸关系是古巴重要的战略关系，发展与中国的外贸关系是古巴的优先目标。同时，古巴与辽宁存在很多经贸关系，很多官员访问过辽宁省。目前，古巴政府正提出不仅要发展与国家一级的经贸关系，而且要发展与省市一级的经贸关系。从会谈中还得知，目前古巴政府正在大量采购电冰箱、电饭锅、卡车发动机等商品。针对这些情况，吴江副厅长表示，古巴所需的商品在辽宁都可以找到合适的生长厂商，辽宁完全能够满足古巴的采购要求，欢迎古巴的客人能够到辽宁考察，同时希望辽宁和古巴能够广泛合作，实现共赢。

在与古巴投资部专家的会谈中，Ontega女士首先对古巴的投资政策进行了详细介绍，吴江副厅长指出，辽宁和古巴有很多共同点和互补性，因此，双方的合作前景广阔。鉴于古巴投资的具体情况，中国的加工贸易所占比重大，辽宁可以考虑投资在古巴生产，然后出口到加勒比海地区，这样既解决了古巴的就业、增加了税收，又可以增加出口创汇，对双方都有好处。这一建议得到了Ontega女士的赞许。

通过这次出访，加深了我省企业与巴西、古巴这两个国家的相互了解，获得了第一手的需求信息，这为我省产品出口到巴西、古巴市场奠定了基础，同时也为进一步扩大双方的经贸往来奠定了基础。   （苏国辉）

品牌文化铸就汉拿

品牌的生命在于质量，品牌的成功在于文化。企业的竞争，产品的竞争，从某种意义上说，就是品牌的竞争，真正能在纷繁的竞争中脱颖而出的名牌企业或是名牌产品无不具备深厚的文化底蕴，而这种文化正是企业决策者的经营能力和魅力的体现，更是品牌立足国内迈向国际舞台的基石。
锦州汉拿电机有限公司是专业汽车电机领域领先全国的企业，涉足小型车、中型车、商务用车等多个汽车车型，为消费者提供不同层次、不同类型、不同个性的需要。公司在锦州建有总面积5万平方米的高端技术专业生产基地和研发中心，在韩国、北京分别设立了专业研发中心,集国际汽车电机界7位外籍资深专家的坚实后盾，拥有超强开发研制新产品的能力，专业研发、生产汽车用发电机、起动机十大系列，200余种产品，产品品质稳定、可靠，品项齐全，销售网络覆盖中国，远达韩国、伊朗、土耳其等国家和地区。公司拥有一支擅经营、懂管理、能服务的专业团队,拥有及时准确的信息和强大的海外技术支持，在产品品质、项目开发和经营管理方面均远超国内同行业。
2003年至今,锦州汉拿连续三年国内市场占有率入三甲、荣获锦州市“十强企业”称号；2004年起[image: image1.jpg]


被评为辽宁名牌产品，汉拿人走上了中国汽车行业迈向时代前沿的新干线。企业运行10年来，汉拿人在建立企业自身所需要的文化品位上下了一番真功夫，“务实、诚信、尊重、宽容、创新、卓越”是汉拿人一贯秉记信奉的理念，以“高技术、好品质、自主品牌、核心竞争力”为企业目标是汉拿人不断开拓创新的动力源泉。通过理论联系实际，对多个主机厂的配套，多种问题的解决，从企业自我发展成长中挖掘、总结、提炼优质文化底蕴，不断总结、不断发展、不断提炼、不断推广，深入人心，遍地开花。企业在总结中进步,在提高中发展。2006年上半年企业销售数量高达93万7千台，比去年同期增加25万2千台。以品牌为核心，以质量为保证，发电机Ф114系列、Ф118系列、Ф128系列、Ф135系列、Ф142系列；起动机Ф70系列、Ф74系列、Ф76系列、Ф82系列、Ф87系列，以稳定的品质深得各主机厂的亲睐，并成为名符其实的名牌。（崔海蔚）

辽宁曙光再次荣膺“2005年中国汽车零部件百强”

2006年6月23日，中国汽车工业协会与国家统计局工业交通统计司联合发布了“2005年度中国汽车零部件百强”名单，辽宁曙光汽车集团股份有限公司以销售收入32.15亿元再次列居百强第13位。

此次评比范围与往年有所变化。据中国汽车工业协会常务副会长蒋雷介绍，由于外商在华投资汽车零部件企业正趋向由合资、合作向独资转变，因此“2005年度中国汽车零部件百强”企业统计将外商独资企业也纳入了排名范围。

据了解本次发布的“2005年度中国汽车零部件百强”企业排序名单，仍以各企业的销售收入为排序依据，反映企业的整体规模和实力。排名所依据的是国家统计局和中国汽车工业协会“规模以上工业企业统计月报、年报”，“5000家工业企业联合网直报月报”，“汽车零部件工业经营概况及产、销、存状况年报”等报表数据，所有入围企业及数据均经过国家统计局审核认定。

根据中国汽车工业协会的统计，2005年度国内规模以上汽车零部件企业4447家，共计实现销售收入3449亿元，比2004年增长4.5%，占汽车行业销售收入11895亿元的29%；实现利润200亿元，比2004年度下降11.1%，占汽车行业总利润526亿元的38%。2005年，汽车零部件进口83.6亿美元，比2004年增长5.7%；出口85.3亿美元，比2004年增长51.5%。 （刘小莉）
	★服务窗口


阿联酋工程机械设备市场概述
一、概要
在过去的10年中，中东地区的建筑业经历了一次大繁荣，无论是在公共设施还是在私人建筑都取得了稳定的增长。其中，公共设施包括新建的一批数量可观的旅游设施、医院、清真寺、消防站和教育机构等，而私有领域则把重点放在了宾馆、商业休闲设施、大型购物中心、公寓楼和贸易大厦。
目前，海湾地区约有1400项正在进行中的工程，总耗资6970亿美元。其中阿联酋和沙特阿拉伯分别占2210亿美元（32%）和1460亿美元（21%），而海湾合作委员会（GCC）、伊朗和伊拉克用于建筑业的花费据估计为2940亿美元。随着海湾地区的建筑业发展高峰得到来，对相关机械设备和车辆的需求正在急剧增加，这种发展情况在阿联酋国内随处可见。
二、市场需求
建筑业是阿联酋经济中最为活跃的部门之一，工程机械业是阿联酋日见重要的工业部门之一。据康麦克斯（Conmex）工程机械展览会的组织者介绍，约有30000台建筑用起重机活跃在迪拜的各个工地上，占世界总量（125000台）的24%。由于建筑业和房地产业的繁荣，中东地区（特别是阿联酋）对与建筑相关的机械、设备、车辆的需求预计将继续保持增长。
在未来的5年中，阿联酋政府用于新建基础设施、政府办公场所、商业建筑及住宅项目的花费将超过300亿美元。目前建筑业的繁荣主要是两方面原因所致，一是投资的大幅回流，二是迪拜政府做出的允许外国居民获得房产的决定，这使得工程机械业出现了显著的增长。阿联酋正在着手进行一项价值数十亿美元的“旅游业促进”计划，这将使旅游者的数量从现在的600万上升至2016年的1600万。建筑业和旅游业是当地对建筑用品保持持续较高需求的两大主要产业。
2005年阿联酋重型建筑设备、筑路机械、土方机械的市场分别为1.90亿美元、1.76亿美元和1.50亿美元，预计在未来的5年内，这一市场还将增长15%～20%。虽然阿联酋的主要建设项目集中在迪拜和阿布扎比，但其他酋长国也拥有不少项目。中东地区二手设备的年需求量在15亿美元以上。据阿联酋经济和计划部最新出版的一份报告显示，2005年4月，阿联酋全国在建项目价值近3000亿美元。
在阿联酋首都阿布扎比，有价值数十亿迪拉姆（dirham，阿联酋、摩洛哥、埃及等国的货币单位）的项目正在建设之中。预计未来2年内，用在与建筑相关活动上的花费将达到130亿美元。阿布扎比近期投资10亿美元用于发展其基础设施建设。
作为建筑活动的核心地区，迪拜房地产业的投资从2000年的30亿美元上涨到2006年的450亿美元。建筑业被认为是迪拜创造就业岗位、增加财政收入和保持经济增长的关键产业之一。建筑业产值占2004年迪拜非石油GDP的12.2%。2000～2004年，迪拜建筑业GDP增长166%，年均增长27.7%，这一数据反映出了迪拜建筑业的繁荣景象。2005年迪拜建筑业GDP为45亿美元。
表1  2001～2004年建筑业GDP 

                                    （按现行价格计算）                     单位：百万美元
	 
	2001年
	2002年
	2003年
	2004年

	阿联酋
	4753
	5849
	7100
	7890

	迪拜
	1421
	2415
	3257
	3806


来源：阿联酋经济和计划部
表1显示出了迪拜建筑业对阿联酋整体建筑业的重要性，其在阿联酋建筑业GDP中的比重已从2001年的30%上升到2004年的48%。
表2  阿联酋建筑市场金额表
单位：百万美元
	 
	2001年
	2002年
	2003年
	2004年
	2005年

	进口金额
	984
	1018
	1089
	1098
	1107

	当地生产
	75
	78
	84
	90
	98

	转口金额
	142
	145
	148
	151
	153

	市场总量（除去转口）
	917
	951
	1025
	1037
	1052


来源：阿联酋经济和计划部
进口：
1．阿联酋建筑和施工产品主要依赖进口，2005年这一市场价值总计50亿美元。据估计，未来3年内市场将以年均15%的速度保持增长。
2．主要进口来源地为土耳其、韩国、印度尼西亚和中国，同时也少量进口自意大利、英国、马来西亚和美国。
3．在2004年第一季度，迪拜以海湾地区的“建筑之都”而闻名，并且其在未来5年内将保持这一地位。
建筑和施工物资需求：
据估计，2006年阿联酋在建建筑项目总值约为2000亿美元，其中大多数项目位于阿布扎比和迪拜。这些项目包括：新建住宅区、全国50多家饭店的建设、迪拜和阿布扎比机场的大幅扩建、大型购物中心及其他商业设施的建设等。
飞速发展的建筑产业对各种建筑、施工设备和原材料产生了极大的需求，如工程机械、家具、家用纺织品、卫浴产品和其他室内装饰品等。大多数的建筑、施工设备和原材料来源于国外进口。
当地生产：
1．20世纪70年代早期，阿联酋各酋长国开始建立各种工程机械制造厂，当地生产随之开始。然而面对廉价的国外产品，当地生产商不得不降低产品价格，这就使得其长期难以获得利润。
2．由于阿联酋缺乏对当地制造商适当保护，使得其建筑原料产业无法顺利地发展。
迪拜在未来10年内将建造一批极具前景的项目，如布尔吉迪拜大厦（burj dubai）、纳克希尔群岛（Nakheel Islands）、迪拜主题公园（Dubai Land）、迪拜轻轨系统（LRT）和代拉棕榈岛（Deira Palm Island）等。另外，耗资43亿美元的“迪拜世贸中心（DWTC）重建计划”成为其声誉得以维护的又一项保证。
海湾合作委员会地区经历了建筑业的极大繁荣，项目总价据估计达数千亿美元，其中相当一部分用在了阿联酋大规模的建设项目上，这使得该地区对工程机械的需求不断上涨。众多商业机会的吸引力和历史性的低利率导致这一地区的资金出现回流，再加上近期石油收入的增高，都使得建筑业从中受益。
三、市场准入
阿联酋对建筑和施工原材料的进口和销售没有明显的壁垒限制。阿联酋政府也已认识到繁荣的对外贸易所带来的利益。现货销售最好通过当地的代理商来进行。标准规范一般在招标通告中由专家顾问所设立，并因项目的不同而不同，但是阿联酋政府打算在今后制定质量标准。大部分的批发商也兼做进口商或出口商，而产品也大部分直接卖给最终消费者。
四、主要供应商
官方资料显示，土耳其正在成为海湾地区通往欧洲市场的大门，其与阿联酋的年贸易额将增长到60亿美元。土耳其公司生产的机械设备和建筑原材料在阿联酋市场上得到广泛认可。土耳其与欧洲之间实行自由贸易政策，而其又与海湾地区国家联系紧密，使其吸引了包括埃玛尔地产（Emaar Properties）和迪拜地产（Dubai Properties）在内的数十亿美元的投资。
德国生产的建筑和施工原材料，装潢设备（如厨房设备、电梯、空调设备等）在阿联酋市场上也非常有名。
阿尔·瓦西特机械（Al Wasit Machinery）是阿联酋一家专门生产建筑和重型机械设备的重要国有企业，是第一批在迪拜工业城（Dubai Industrial City）建立工程机械装配厂的企业之一。其他较为著名的生产厂商有：穆罕默德·阿卜杜拉赫曼·阿尔巴哈尔（Mohamed Abdulrahman Al-Bahar）、阿尔·福泰姆汽车和机械公司（Al Futtaim Auto & Machinery Co.）、加拉达里机器制造公司（Galadari Engineering Works Co.）、阿尔·希拉维设备公司（Al Shirawi Equipment Co.）、卡努集团工程机械设备公司（Kanoo Group Machinery and Construction Equipment Division）、阿尔·福尔纲设备贸易公司（Al Furgan Equipments Trading Company LLC）、阿尔·哈米德集团（Al Hamid Group）、工程机械中心公司（Construction Machinery Center Co LLC）和AAA工程设备公司（AAA Construction Equipment Est.）。
由于其充满吸引力的贸易体系，阿联酋已经成为一个实实在在的国际商业和贸易中心。各国的出口商日益认识到，阿联酋的市场不但拥有独特的商机，而且还在中东地区不断增长的贸易构架中发挥了重要的作用。作为一个快速发展的国家，阿联酋一直是，并将继续是重要的贸易中心。未来，它将为全球的工程机械制造商提供更多的商机。（来源于商务部《中国机电出口指南》，有改动）

我国汽车关税降至25%

按照中国加入世界贸易组织的有关规定，中国在6月30日将进口汽车关税税率降至最低25%。从7月1日起，我国汽车整车进口关税从原来的28%继续下调至25%。此次下调实施中国入世后对进口车税率的一次正常下调。从今年1月1日起，中国将进口汽车关税的税率从30%调整为28%。7月1日起实行的进口汽车关税税率是今年降幅最大的一次。此次关税下调的范围适用于所有进口乘用车。进口汽车实行新的税率后，以轿车为主的乘用车的价格均会出现降价，并会呈现出“小排量少降、大排量大降”的趋势。预计此次进口车关税税率下调不会对国产汽车的价格产生大的波动。

	★信息动态


上半年辽宁省机电产品出口情况分析
上半年，我省机电产品进出口总值为77.23亿美元，同比增长6.3%。其中机电产品出口43.19亿美元，同比增长15.2%；进口34.04亿美元，同比下降3.2%。主要特点如下：

一、加工贸易出口有小幅回升，一般贸易出口持续高增。上半年我省加工贸易出口机电产品28.23亿美元，同比增长4.8%，比5月份增幅上涨了3.5个百分点，占机电产品出口总额的65.4%。 一般贸易出口机电产品11.92亿美元，同比增长46.8%，占机电产品出口总额的27.6%，比去年同期占比提高了6个百分点。

二、国有、民营企业出口保持强势增长，三资企业出口稳定增长。上半年，我省国有企业出口机电产品6.7亿美元，比去年同期增长44.1%，占全部机电产品出口总值的15.5%，比去年同期占比提高了3.1个百分点。

上半年机电产品出口超千万美元的国有企业有10家，其中辽宁迈克集团、沈阳机床集团、沈阳金杯公司、沈阳黎明航空发动机集团、大连机床集团、渤船重工集团等9家企业实现了同比增长，仅瓦轴集团出口同比下降29.2%。沈阳华晨金杯有限公司、沈阳鼓风机电设备进出口有限公司、沈阳矿山机械集团进出口公司、大连船用柴油机厂、丹东菊花电器集团有限公司等企业的出口额迅速攀升，同比增幅均超过100%。 

民营企业出口机电产品5.7亿美元，同比增长56.6%。海尔集团大连电器产业有限公司出口1.31亿美元，是唯一出口过亿的民营企业，出口超千万的民营企业有三家：抚顺碳素有限责任公司、朝阳飞马集团车桥配件有限公司和辽宁通达建材实业有限公司。辽宁通达建材有限公司出口同比增长了327%。

上半年三资企业出口机电产品30.79亿美元，同比增长5.4%。其中，中外合作企业和外商独资企业机电产品出口分别下降68.0%和7.1%，中外合资企业出口则同比增长26.2%。大连日通外运公司、乐金电子（沈阳）公司、日本电产（大连）公司、罗姆电子大连有限公司、大连东芝电视有限公司和中国华录松下电子系统有限公司等6家企业出口额均超过1亿美元。沈阳三洋空调有限公司是机电产品出口增长最快的三资企业，出口同比净增5225万美元。大连大显泛泰通信公司、大连东芝机车电器设备公司、大连喜姆电子公司、大连晟龙船用设备有限公司出口增幅也均超过130%。

三、80种重点商品出口整体增长，个别大宗商品出口有所下降。上半年，我省重点调度的80种机电产品合计出口38.36亿美元，同比增长10.1%。出口超过1亿美元的商品有11种：空气泵及其他气体压缩机、空调器、电视接收装置和机动车零附件、变压器和船舶等7种超亿美元产品出口实现了同比增长，船舶和无线电、收音机等零件两种产品的出口增长幅度较大，分别为89.2%和78.2%；自动数据处理设备及其零附件、电动机及发电机组、无线电接收装置等4种超亿美元的产品，出口同比下降。

四、对各大洲市场出口均实现平稳增长。上半年，我省对亚洲、非洲、欧洲、北美洲、拉丁美洲、和大洋洲市场分别出口机电产品24.78亿、1.0亿、6.84亿、8.69亿、1.19亿和0.69亿美元。对欧洲出口同比仅增长了1.5%，对其他各大洲同比增长据在10%以上。对大洋洲市场的出口增幅由上月的133%回落至15%。

五、出丹东市出口同比下降外，其他各市出口均呈增长趋势。上半年我省14个市中，丹东市机电产品出口比去年同期减少7217万美元，是唯一出口同比下降的城市。沈阳市则从5月份起即扭转了今年前几个月出口同比下降的形势，截至6月底，该市出口机电产品7.32亿美元，同比增长5.5%。大连市上半年机电产品出口30.34美元，高居全省各市之首，占出口总额的70.26%。葫芦岛市则以318%的同比增幅位居各市出口同比增长第一位，出口额为5096.9万美元。

六、进口同比下降，进出口持续顺差。上半年，我省机电产品进口比去年同期减少1.11亿美元，延续了年初至今同比下降的趋势。机电产品进出口贸易顺差5.7美元。

七、上半年我省机电产品进出口存在的主要问题。

受全球能源和原材料涨价、人民币升值等不利因素影响，我省上半年机电产品出口只完成全年目标的46.3%，形势较为严峻。上半年我省机电产品出口主要存在以下问题：

一是少数出口大户企业受各种原因影响出口严重滑坡。三资企业如丹东饭山电机、饭山显示器和丹东阿尔派电子等公司受企业转产和外迁等因素影响减少出口八千万美元以上；日本电产、柯尼卡、罗姆电子等日资企业受日本总社按排的订单明显减少影响出口同比明显下降：罗姆电子出口同比减少2417万美元，日本电产（大连）公司出口减少2404万美元，柯尼卡美能达精密光学有限公司减少2285万美元。中集集装箱则受出口价格降低的影响出口减少1682万美元。

国有企业如大连新船重工有限公司受订单和汇率变化影响上半年同比减少出口4020万美元；瓦房店轴承集团出口减少584万美元，原因是东欧及独联体国家对中国轴承进口按重量征税，等于变相提高中国轴承的进口关税。原先中国轴承出口按发票金额征税（相当于每公斤轴承价格2.6-2.9美元），从去年底开始，东欧及独联体国家海关对中国轴承按每公斤轴承价格5.9美元征税，受此影响瓦轴集团今年出口将减少1000万美元。

二是几种附加值较高的产品出口一直呈下降趋势。如自动数据处理设备及其部件，上半年出口同比减少7572万美元，其中的系统型微型机同比下降99.8%，阴极射线管显示器同比下降65.7%；电动机和发电机出口同比减少1542万美元；热电子管、冷阴极管或光电极管同比减少出口1043万美元；液晶显示板同比出口减少858万美元。以上数种科技含量较高的商品出口下降，直接影响到我省机电产品出口附加值的降低。

三是受两指令等因素影响对欧洲市场出口日渐低迷。上半年我省对欧洲市场出口机电产品仅比去年同期增长了1.5%，远远落后于其他各洲市场10%以上的增速。从海关数据看，上半年我省对丹麦、英、德、法、意大利、荷兰、芬兰等7个国家机电产品出口呈下降趋势，合计减少出口9963万美元，分析原因为：欧盟国家市场竞争日益激烈，我省企业市场份额在不断流失；企业开拓市场意识薄弱及产品附加值较低；欧盟环保“两指令”（《报废电子电气设备指令》和《关于在电子电气设备中禁止使用某些有害物质指令》）前一指令规定，报废电子电气设备的回收费用由生产者承担，后一指令要求自2006年7月1日起，在欧盟市场禁止销售含有铅、汞、镉、六价铬、聚溴二苯醚和聚溴联苯六种有害物质的电子电气设备。“两指令”大大提高了我省机电产品欧盟市场的准入标准。（省机电办供稿）
上半年大连市机电产品出口突破30亿美元

2006年上半年，大连市机电产品进出口完成53.2亿美元，同比增长14.2%，占全市外贸进出口比重的40.2%。其中：机电产品出口30.6亿美元，同比增长17.7%，占全市外贸出口比重的42.7%。机电产品进口22.6亿美元，同比增长9.7%，占全市外贸进口比重的37.2%。机电产品进出口顺差7.9亿美元。

一、出口排名前十位的企业中有7户出口超亿美元。分别是大连日通外运公司：2.43亿美元；日本电产大连公司：1.73亿美元；大连造船重工公司：1.63亿美元；罗姆电子大连公司：1.37亿美元；海尔集团大连公司：1.31亿美元；中国华录松下公司：1.19亿美元；大连东芝电视：1.09亿美元。其中日本电产、罗姆电子和华录松下三家公司出口分别下降10.6%、14.9%和3.8%。

二、8种产品出口超亿美元。其中船舶（1.69亿美元）、录放设备零件（1.69亿美元）、自动数据处理设备（1.68亿美元）、压缩机（1.27亿美元）、录放设备（1.19亿美元）和空调器（1.16亿美元）等6种出口超亿美元的产品实现了同比增长，船舶增幅最大，为87.2%。2种出口超亿美元的产品同比下降：自动数据处理设备零附件和电动机及发电机，分别出口1.74亿美元和1.61美元，同比下降3.5%和9.2%。

三、对亚洲、北美洲和大洋洲出口增长，对欧洲、非洲和拉美出口下降。上半年，大连市对亚洲、北美洲和大洋洲出口机电产品18.65亿美元、6.52亿美元、0.49亿美元，同比增长16.7%、42.5%和200.4%；对欧洲、非洲和拉丁美洲市场分别出口4.21亿美元、0.26亿美元、0.43亿美元，同比下降3.9%、30.5%和8.9%。其中对日本、美国、香港、韩国、新加坡和荷兰等6个国家和地区的出口超过1亿美元。

四、加工贸易仍为机电产品出口的主要方式，一般贸易增长迅速。上半年，大连市加工贸易方式出口机电产品22.27亿美元，占全是机电产品出口总额的74.23%，一般贸易出口5.6美元，同比增长52.3%。保税区仓储转口2.63亿美元，增长23.2%。 
（大连市机电办供稿）
沈飞与庞巴迪签订飞机主机身转包合同

7月18日，参加2006年英国范堡罗国际航展的沈阳飞机工业（集团）有限公司与世界第三大民用飞机制造商——加拿大庞巴迪公司签订了冲8－Q400飞机主机身转包项目合同。这是目前中国承接的最大的民机关键部件转包项目，也是沈飞与庞巴迪联手挺进民用飞机市场的启动项目。
冲8－Q400飞机是庞巴迪公司研制的新一代高速双发涡桨式支线双人驾驶客机，最多载客78人。该项目合同签订后，沈飞公司将转包生产冲8－Q400飞机的前机身、后机身、尾锥和舱门等大部件，这对沈飞集团进入民用飞机市场乃至整个沈阳民用航空产业的发展都有至关重要的作用。
征稿启事

本刊为辽宁省机电产品进出口企业联合会会员专刊，每月面向会员免费发行，为会员企业提供机电产品进出口管理政策、出口扶持政策、开拓市场资讯、会员服务资讯等全方位快捷信息服务。本刊欢迎广大会员企业踊跃投稿，稿件内容为我省机电产品进出口企业动态、开拓市场成功经验、国际市场研究、国内外展览推荐以及国家和省有关部门、有关政策的意见、建议等。来稿一经采纳，付与稿酬。投稿信箱：ldj@lnme.com
辽宁省机电产品进出口企业联合会
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