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13号令解读系列一   

13号令对原机电设备国际招标进行了哪些调整？

13号令对于机电设备国际招投标作了较大幅度的规范和完善，从招标范围、招标文件、招标投标、评标、公示及质疑、中标以及法律责任等多个方面和步骤对招投标具体业务操作进行了更系统的规定，并对原《机电设备国际招投标办法》等有关法规进行了废止。主要与原法规有三点不同。
第一， 招标范围更为明确。13号令中把国际招标定义为“货物来源国是全球范围内的，不确定的”。为防止招标人利用国内招标来规避国际招标，新办法对适用国际招标的机电产品范围进一步明确：关系社会公共利益、公众安全的基础设施、公用事业等项目中进行国际采购的机电产品；全部或者部分使用国有资金投资项目中进行国际采购的机电产品；全部或者部分使用国家融资项目中进行国际采购的机电产品；国际金融组织或者外国政府贷款、援助资金项目中进行国际采购的机电产品；政府采购项目中进行国际采购的机电产品。其中特别要注意第二、三条对国有成分详细而严格的规定。

　　第二， 招标文件更为规范。招标文件的公告期即发售期，自招标文件公告之日起至投标截止日止，不得少于二十日，对大型设备或成套设备不得少于五十日。投标文件编制要点：第一，对招标文件要求进行逐条应答。直接拷贝招标文件，造成应答的内容与实际产品不能完全相符的情况属不合格的应答。第二，对星号的技术参数必须在投标文件中提供与应答相符的技术支持资料，未提供的，评标时不予认可。投标人对招标文件的质疑应在开标五日以前以书面形式向相应的主管部门（商务部机电司和各地机电办）提出，同时提交相应的证明资料。招标机构或主管部门应当在开标前进行处理并通知相应得投标人。

　　第三， 废标因素更为严格。关键＊指标为强制性废标条款，一条不满足即导致废标。但是关键＊指标不得过多。招标文件还不得设立歧视条款。不提倡出现如原装进口、厂家品牌型号等条款，或者一般参数加价过高等。13号令中严格规定商务废标包括：一、投标文件中，金额、格式、有效期等填写错误；投标文件未逐页签字或前后字迹不一致；招标编号、项目名称、招标机构名称、投标金额、投标有效期等填写错误等。二、投标人及制造商与招标人、招标机构有利害关系。三、投标人的投标书、资格声明未提供或不符合招标文件要求，如银行资信证明、制造商授权、资格声明文件、投标人的资格声明、制造商资格声明等。四、业绩证明材料表达含糊。上述文件应当提供原件，开标后不得澄清、后补，否则导致废标。技术废标条款包括：不满足主要参数要求或无技术资料支持的，资料支持最好由供货商提供；投标文件技术规格中一般参数超出允许偏离的最大范围或最高项数的；投标文件技术规格中的响应与事实情况不符或虚假投标的； 投标人复制招标文件的技术规格相关部分内容作为其投标文件中一部分的。

国家发改委鼓励企业研发生产新能源汽车

      近日，国家发改委发布了《新能源汽车生产准入管理规则（征求意见稿）》（以下简称《征求意见稿》），鼓励企业研究开发和生产新能源汽车。 

　　在这份《征求意见稿》中，发改委表示，这份规则适用于在中华人民共和国境内制造、销售的新能源道路机动车辆。

发改委将新能源汽车定义为采用非常规的车用燃料作为动力来源（或使用常规的车用燃料、采用新型车载动力装置），综合车辆的动力控制和驱动方面的先进技术，形成的技术原理先进、具有新技术、新结构的汽车；但不包括采购新能源汽车完整车辆、二类及三类底盘改装形成的汽车。新能源汽车包括混合动力电动汽车（HEV）、纯电动汽车（BEV，包括太阳能汽车）、燃料电池电动汽车（FCEV）、其他新能源（如超级电容器、飞轮等高效储能器）汽车等；非常规的车用燃料指除汽油、柴油、天然气（NG）、液化石油气（LPG）、乙醇汽油（EG）、甲醇、二甲醚之外的燃料。

　　发改委计划根据新能源汽车整车、系统及关键总成技术成熟程度、国家和行业标准完善程度以及产业化程度的不同，将其分为起步期、发展期、成熟期三个不同的技术阶段。发改委表示，将对处于不同技术阶段的产品采取不同的管理方式。起步期产品只能进行小批量试生产，并在批准的区域、范围和条件下进行示范运行；发展期产品允许进行批量生产，只能在批准的区域内销售、使用；成熟期产品与常规汽车产品的公告管理方式相同，在销售、使用上与常规道路机动车辆相同。

　　在这份《征求意见稿》中，发改委规定，新能源汽车生产企业及产品准入条件包括：应为现有《公告》内整车汽车生产企业、改装类商用车生产企业和专用车类生产企业；具备产品的设计开发能力；具备产品销售和售后服务能力等7个条件。

　　在设计开发能力方面，企业应建立专门的产品研发机构，统一负责产品设计开发过程中的工作；应配备与设计开发工作相适应的专业技术人员，能够及时跟踪国内外新能源汽车技术的最新发展情况；能够对国家和行业技术标准、法规进行跟踪、评价和转化；能够完成系统开发、整车匹配等工作。
	★会员之家


大船重工造船速度已比肩韩日
2007年3月20日，大连船舶重工为新加坡太平船务公司建造的4250TEU集装箱船“骏城”号签字交工。其水下建造周期40天，即从出坞到航海20天、从航海到交工20天，这标志着大船重工的造船速度已达到日、韩先进水平，正在迅速接近世界造船最高水平。 
　　水下建造周期是表明造船实力重要指标之一。“骏城”号不仅刷新水下建造周期，出坞完整性达95％，交验合格率也高达98％，是同系列船中交验扫尾项目最少，工序衔接性最好的船。在水下40天中，“骏城”号还受到了冬季寒冷、春节休假和风暴潮等不利影响。 
　　据船坞二部副部长马瑞云介绍：“我们不断将工序前移。4250TEU集装箱首制船的轮机、电器部分都在水下完成，而‘骏城’号除主机、发电机调试外，其他设备调试在坞内就已经结束，实现了水上安装、水下调试的目标。” 
　　据了解，到2010年，大连船舶重工造船能力将达到600万吨，产量达到500万吨，经济总量、销售收入均超过200亿元；到2020年，造船能力达到850万吨，产量达到740万吨，经济总量达到550亿元，销售收入超过500亿元。
【明星会员】
中国机床行业的龙头：沈阳机床（集团）有限责任公司
沈阳机床（集团）有限责任公司（以下简称机床集团）是中国最大的机床制造商，国家数控机床产业化基地，成立于1995年12月，注册资本7.1亿元。公司投资并控股的主要企业有沈阳机床股份有限公司、沈阳机床集团德国希斯公司、沈阳机床（集团）昆明有限公司、沈阳机床铸造有限责任公司、沈阳机床工艺装备有限公司、沈阳机床第一设备动力公司、沈阳机床中捷设备动力公司、沈阳机床第三机械制造厂等。

集团现有资产总额43.7亿元，占地面积84万平方米。公司主导产品为金属切削机床，我国的第一台普通车床、第一台数控车床、第一台摇臂钻床、第一台卧式镗床和第一台自动车床都在这里诞生，产品覆盖国内30多个省、市、自治区，畅销美国、德国、日本等80多个国家和地区。
2006年，沈阳机床集团实现销售收入78亿元人民币，同比增长39%；工业总产值预计为81亿元人民币，同比增长35%；机床产量预计为75,500台，同比增长18%，其中数控机床产量15,000台，同比增长50%；海外市场销售收入预计达1亿美元，同比增长99.6%；而利润预计达1.4亿元人民币，同比增长15%。2006年该集团发展上呈现四大特点：一是自主创新见成效，全年开发数控机床新产品95种，悉数拥有自主知识产权，其中在德国开发13个系列高档数控机床产品，全部达到国际先进水平；二是产品结构和市场结构发生新的变化，数控机床产值达42.1亿元人民币，同比增长35.3%，海外市场收入的同比涨幅达99.6%；三是市场营销与服务体系建设取得实质性进展，2006年新增三家“4S店”（温州特许中心、广东特许中心和胶东特许中心）；四是资产整理取得重大突破，整体负债率由原来的81.6%降至60.5%，还解决了上市公司大股东占用问题，从而为资本平台的再融资创造了条件。

2006年，沈阳机床集团世界机床行业排名已经跻身十强，目前正朝着前3强的宏伟目标努力。

行业影响力：★★★★★
出口实力：  ★★★★☆
	★服务窗口


欧盟WEEE和RoHS指令对中国家电出口影响分析
欧盟是中国家电出口的重要市场，近年来呈快速增长趋势。2001年，中国对欧盟出口只有46193.67万台（件），出口额345193.62万美元，而仅2006年1～6月，中国对欧盟出口已经达到126454.12万台（件），出口额达到673376.19万美元。五年多来，中国对欧盟的家电商品出口数量增长了6倍多，出口额增长了4.22倍。从2001年到2004年，每年对欧盟出口都有大幅度增长，然而近一年多来对欧盟出口的增幅明显放缓，2006年上半年还出现了负增长。而对欧盟市场的出口增速下滑，和欧盟在2006年先后实行的两道环保指令有着重要的联系。

　　欧盟的WEEE指令和RoHS指令已于2006年的1月1日和7月1日正式实行，原则上讲，从这两个指令正式实施之日，凡在欧盟市场上销售的电子电器商品都受欧盟这两个指令的管辖，然而时至今日，中国出口企业的影响并没有完全突现出来，是什么原因使WEEE指令的风险分散了呢？当RoHS指令实施后，中国生产企业又是如何应对的呢？

　　一、WEEE指令的影响

　　2005年，中国共有25.09亿台/129.29亿美元的商品出口到欧盟，种类达到上千种，这些商品从法律上讲都要受到欧盟两个指令的制约，但是由于中国家电、视听商品出口有自己的特色，也由于欧盟成员国的执行法令的速度不一致，分散或者延缓了WEEE指令的实施。

　　欧盟是由25个成员国组成的，欧盟的两个环保指令转化的时间表也不同，特别是英国、法国、波兰和马耳他四个国家将欧盟指令转化为国家法律的时间表要更晚一些。目前，在欧洲已建立了回收系统的国家有6个，而参加WEEE的只有荷兰、比利时、丹麦和瑞典是欧盟的成员国，挪威和瑞士虽然建立了回收系统，但不在欧盟成员国的范畴，因此，在2006年WEEE指令正式实施后真正能够搭上WEEE指令头班车、正式进行回收运转的只有荷兰、比利时、丹麦、瑞典四个国家。这四个国家在2005年进口中国家电、视听商品为81181.63万台，占对欧盟出口数量的32.32%，出口额33.91亿美元，占对欧盟出口额的24.68%。由此可见，中国出口到欧盟的家电、视听产品真正在2006年1月1日受到WEEE指令管辖的商品，只占中国家电、视听商品对欧盟出口总量的1/4左右，在这部分受制约的商品中，荷兰又占到了75.52%。在对荷兰的出口中，外商企业出口为53652.46万台，占对荷兰出口总量的91.19%，出口22.31亿美元，占出口额的87.28%。一般贸易加上其他贸易出口只约为2亿美元，只占10%——比重很小。此外，荷兰飞利浦等企业在中国建立了很多合资企业，这些企业的商品返销也是很重要的部分。

　　中国家电、视听产品对欧盟出口以OEM形式为主，对欧盟出口的自主品牌只占对欧盟出口的10%～15%左右，分散到25个国家，再分散到200多个税号的上千种商品中去，这样测算下来，真正在这四个国家受WEEE指令影响的中国家电、视听产品不足4亿美元。也就是说，出口到欧盟的家电商品2%～3%只有在2006年1月1日以后受到WEEE指令的制约和影响。

　　2005年中国有5370家企业对欧盟出口家电、视听产品，这些企业从理论上讲，2006年要对欧盟出口就必须分别在欧盟25个国家注册，并开设专项账户，这是一笔非常可观的费用。

　　由于欧盟25国具体法案和实施方案还没有完全确定下来，因此，这笔费用只能以欧盟一两个国家的情况做一个粗略的（理论性）估算。

　　 经过调查，在德国注册需要缴纳的费用有：

　　1．注册基本费用155欧元（只限一个生产商，一种品牌）；

　　2．如增加同一类型的不同品牌或者增加同一品牌的不同类型，要加85欧元；

　　3．更改或更新一项数据交纳100欧元；

　　4．建立资金账户（一个生产商，一个品牌）要交455欧元。

　　据统计，大约2212个中国出口企业在德国需交纳费用。经过测算，一个企业在德国的基本费用需要1235欧元，也就是说中国对德国出口家电、视听商品的企业必须在先交纳约273.18万欧元之后，才能够得到在德国销售的资格。不过中国的贸易出口以OEM为主，自主出口只有10%～15%，因此，大约250家企业，须交30万欧元左右。不过此项费用会随着WEEE实行时间的延伸而不断加大。

　　如果将在德国的基本注册费加以推论，那么假如一个企业要在欧盟中的10～15个国家注册，这个企业需要费用7410～11115欧元，由于欧盟各国的注册费用和设立账户的费用不同，因此在测算时仅以在德国的一个企业的基本注册费用的60%进行测算。可见一个企业要在欧盟取得10～15个国家的经营特许权，必须先投入10万元，进行先期注册等工作。

　　中国出口欧盟的企业多达5370家，如果其中只有15%企业需要注册的话，注册费用共约650万欧元，费用之大，压力之大、外汇支出之巨、影响之深都一目了然。

　　除了注册费用，回收费用也是WEEE指令规定的另外一项费用。如果2005年中国对欧盟出口的家电商品全部交纳回收费用的话，需要交纳约15亿欧元，再加上注册费用5000万欧元，中国家电、视听产品的总体回收费用要占对欧盟出口总额的10%～11%左右。

　　二、RoHS指令的涉及范围

　　RoHS指令要求从2006年7月1日起，在新投放市场的电子电器设备中，禁止使用铅、汞、镉、六价铬、多溴二苯醚（PBDE）和多溴联苯（PBB）等有害物质。目前，汞多用于温控器、传感器、日光灯和高压色灯；铅（包括有机铅）多用于焊料、铜的合金、玻璃和塑料的助剂；镉（包括有机镉）多用于弹性材料、触头材料、电池和塑料助剂；六价铬多用于金属防腐层；多溴二苯醚（PBDE）和多溴联苯（PBB）多用于塑料类的阻燃剂。

　　RoHS指令中的六种有害物质主要产生于精细化工行业和合金材料行业，以化学助剂如阻燃剂、热稳定剂、颜料等和合金触头、铅锡焊料、磷铜片等的形式存在，应用于工程塑料、电线电缆、绝缘材料、开关、电池和继电器等领域，并以部件和元器件等形式广泛使用在电子电气产品中，它们是不可缺少的基础功能材料。

　　国内外主要以磷类化合物、氮类化合物及无机材料替代溴类阻燃剂，阻燃剂的发展趋势是纳米无机化。

　　国外使用银氧化锡替代银氧化镉作为继电器等开关器具的触点。RoHS指令要求铅的含量<0.1wt%Pb，国内可以采用Sn-Ag-Cu、Sn-Bi、Sn-Zn、Sn-In等焊料替代含铅焊接。

　　企业应对RoHS指令需要支出的经费有几个主要项目：部品元器件中组份材料定性、定量分析的经费；替代产品的开发、试用和检测的经费；替代产品技术引进的经费；生产设备的改造或重建的经费；整机产品重新性能考核和认证的经费；对员工的环保教育经费；系列化绿色环保产品开发、生产和市场调查分析及广告宣传的经费等。据有关专业人士推算，实行RoHS指令后，用新材料、新工艺替代旧材料、旧工艺所生产的产品成本要提高约10%～15%左右。不同的行业、不同的产品由于使用的材料不同，不同的企业生产的同一类产品，由于设计、工艺和用材料的不同，替代的材料种类和替代的数量也不完全相同，反映在不同产品上的替代成本肯定会各不相同。例如：吸尘器主要使用的材料是塑料，塑料中的阻燃剂替代导致产品成本增加的比例较大，约在8%～10%。而空调器主要材料是铜、冷轧板等金属材料，因此替代材料成本上升所占比例大约在3%～4%。

　　三、谨慎应对环保两指令

　　在已经实施的欧盟环保双指令中，其相同点是都会增加产品的成本，WEEE的生产成本增加在售后环节，RoHS指令对产品的增加是在生产环节或前移生产的环节，即原材料生产、工艺组织、技术的开发投入等。

　　欧盟环保两指令还有很多不同点，WEEE指令的影响是一个渐进、缓慢的发展过程，费用是由少到多，由小到大，由个别国家到欧盟25国，其特点为：

　　1．目前，已建成回收系统的4个国家5个系统；

　　2．正在建系统的国家，如德国在2006年3月24日以后必须加入系统，意大利、西班牙等国的注册网络正在筹备建立中；

　　3．英国、法国、波兰、马耳他相对滞后，但也不排除快马加鞭，迎头赶上的可能；

　　4．自主品牌出口的比例增加和OEM出口比例减少，对中国企业出口的费用影响会逐渐增加；

　　5．外资企业自我消化，自建回收系统，化解了一部分回收影响；

　　6．民营企业、个体企业和国有企业出口比例增加，一般贸易出口增加都会加大回收的影响。

　　而RoHS指令的影响有一定滞后性。2006年7月1日以后，RoHS指令是一种自我认证自我声明的方式进行，不是强制执行的指令。因此，企业在2006年7月1日以后出口到欧盟的产品必须自觉按指令要求，在出口的商品中不含有六种有害元素。在7月1日以后，欧盟对市场销售的电子电器商品保留抽检的权利，一旦发现某产品不符合RoHS指令的要求，将受到惩罚：

　　1．停止销售、封货；

　　2．罚款；

　　3．要追索，即从发现某产品不合格之日起，上溯到2006年7月1日调查该产品共出口到欧盟的货物总量，对其合并处罚（铅、汞、镉、六价铬、PBB、PBED）。

　　因此，企业千万不要因为出口欧盟没有受到阻碍而放松对RoHS指令的重视，一定要认真对待。 

　　企业要采用新材料、新技术就可能涉及到新一轮的知识产权、谈判等非关税的贸易保护、技术壁垒。总之，应对方法很多，但归根结底可以归纳为：科学的方法，合作的态度。（来源于《机电进出口指南》）
【商务知识】
CE标志
CE标志是欧洲共同市场安全标志。CE是欧共体的拉丁文(Conformite Europeenne)的缩写，该识别标志表明产品符合欧盟安全、卫生、环保和消费者保护等一系列规定。使用CE标志是欧盟成员对销售产品的强制性要求。CE标志普遍应用于玩具、低压电器、医疗设备、电讯终端（电话类）、自动衡器、电磁兼容、机械等产品。
　　目前，欧盟发布、实行的CE标志适用产品、指令文号、发布日期、施行日期归纳如表

　　　　　　　　　　　CE　认　证
	名　称
	指　令　编　号
	生　　效　　期

	简单压力容器
	87/404/EEC
	1992年7月1日

	玩具
	88/378/EEC
	1990年1月1日

	建筑用品
	89/106/EEC
	1991年6月27日

	电磁兼容
	89/336/EEC
	1995年12月31日

	机器
	98/37/EC
	1994年12月31日

	个人防护设备
	89/686/EEC
	1995年7月1日

	非自动衡器
	90/384/EEC
	1993年1月1日

	主动性植入式医疗器械
	90/385/EEC
	1994年12月31日

	燃气器具
	90/386/EEC
	1995年12月31日

	锅炉
	92/42/EEC
	1998年1月1日

	爆破性产品
	93/15/EEC
	2003年1月1日

	通用医疗器械
	93/42/EEC
	1998年6月15日

	低压电气安全
	93/68/EEC
	1997年1月1日

	爆破环境使用的设备
	94/9/EC
	2003年6月30日

	水上运动船只
	94/25/EC
	1998年6月16日

	升降设备
	95/16/EC
	1999年7月1日

	家用制冷器具
	96/57/EC
	1999年9月3日

	承压设备
	97/23/EC
	2002年5月29日

	通信设备
	98/13/EEC
	92年11月6日/95年5月1日

	体外诊断医疗器械
	98/79/EC
	2003年12月7日

	无线电、电信终端设备
	99/5/EC
	2000年4月8日

	空中索道
	2000/9/EC
	2002年5月3日

	环境噪音设备
	2000/14/EC
	2002年1月30日

	荧光灯镇流器
	2000/55/EC
	2000年10月8日

	★信息动态


 1-2月份我省机电产品出口增幅接近50% 
据海关统计，今年前两个月我省机电产品进出口总值为28.86亿美元，同比增长36.1%。其中出口17.42亿美元，同比增长49.5%，比去年同期增加34.7个百分点，占全省外贸出口的35.1%。进口11.44亿美元，同比增长19.8%。主要特点如下：

一、一般贸易出口增幅再攀新高。1-2月份，我省机电产品一般贸易出口5.65亿美元，同比增长81.4%，创下近年来同比增长的新高。机电产品加工贸易出口实现稳定增长，出口额10.67亿美元，同比增长37.5%，占全省机电产品出口的61.3%。

二、国有企业出口增速继续领跑。1-2月份，我省国有企业出口机电产品2.82亿美元，同比增长72.2%，增速分别高于民营企业8.5个百分点和三资企业29.7个百分点。民营企业出口机电产品2.52亿美元，三资企业出口机电产品12.08亿美元。

重点监控的100家机电企业共出口10.73亿美元，同比增长38%。其中有31家企业出口超千万美元，比去年同期增加11家，中国华录松下电子出口1.01亿美元，同比增长441.1%，出口排名第一。沈阳华晨金杯等12家企业出口增长在100%以上，辽宁迈克、瓦轴集团有限公司等25家企业出口呈现负增长。

三、对亚洲出口首度突破十亿美元。1-2月份，我省机电产品对亚洲市场出口10.6亿美元，同比增长64.3%，出口额首次突破10亿美元。对北美洲及欧洲分别出口3.0亿美元和2.69亿美元，同比增长16.6和39.6%。另外，对拉美洲、非洲及大洋洲出口也都保持了高速的增长态势。

从国别市场看，前两个月我省对日本、美国、新加坡、香港及韩国等5个国家及地区出口超过1亿美元，合计出口11.43亿美元，占机电产品出口总额的65.6%。其中对日本出口4.63亿美元，同比增长43.7%，对新加坡、香港及韩国出口均历史性地超过1亿美元。

四、家电及汽车等5类产品出口超亿美元。前两个月，我省重点监控的30类机电产品总计出口14.02亿美元，同比增长32.4%。其中，家电及消费类电子产品出口2.46亿美元，同比增长9.8%。另外，钢铁制品、汽车及零部件、船舶、电工器材等4类商品出口也超过1亿美元，分别出口1.82亿美元、1.55亿美元、1.29亿美元、1.18亿美元。高新技术机电产品出口形势仍不容乐观，出口2.6亿美元，同比下降24.2%。

    五、除葫芦岛外，各市出口均保持稳定增长。同上月相比，我省阜新、辽阳两市扭转了出口下降的态势，出口实现正增长。除葫芦岛出口同比下降10.6%外，其他各市出口均实现了增长，其中盘锦增幅最大，同比增长314.2%，出口1222.2万美元，完成全年目标61.1%。

1-2月份大连市机电产品出口12.7亿美元

2007年1-2月份，大连市机电产品进出口20.5亿美元，同比增长41.4%，占全市外贸进出口比重的39.8%。其中：机电产品出口12.7亿美元，同比增长53.1%，占全市外贸出口比重的44.4%。机电产品进口7.8亿美元，比去年同期增长25.8%，占全市外贸进口比重的34.1%。机电产品进出口顺差4.9亿美元。1-2月份，大连市机电产品出口主要有以下特点：

一、装备制造业产品出口增势强劲。前两个月，在国家振兴装备制造业和东北老工业基地政策支持下，大连市装备制造业产品出口表现出强劲的增长势头，船舶产品、起重设备、数控机床及冶金机械设备等产品尤为突出。如大连船舶重工的船舶出口9044万美元，比同期净增5983万美元，增幅高达195%，拉动机电产品出口增幅7.1个百分点；大连重工起重的集装箱装卸桥、冶炼铸造机械等出口3030万美元，比同期净增2850万美元，增幅高达1575%；大机床的数控卧式车床等出口526万美元，同比增长98.9%；大连万通工业的冶炼铸造机械等出口468万美元，同比增长4103%；大连中蓝进出口的特种车辆等的出口477万美元，同比增长413%。

二、机电产品出口企业数量增长较快。前两个月，大连市有机电产品出口的企业达1231家，比同期增加了269家。其中：机电产品出口额超过1000万美元的企业有24家，比同期增加了7家。

三、一般贸易机电产品出口占比有较大提升。前两个月，大连市机电产品一般贸易出口2.8亿美元，同比增幅高达96%，占机电产品出口比重的22%，占比上升5个百分点。

四、国有企业、民营企业出口快速发展。前两个月，大连市国有企业出口机电产品1.6亿美元，增幅达137%，占机电产品出口比重的12.9%，占比上升4.6个百分点。民营企业出口1.1亿美元，增幅94%，占机电产品出口比重的8.6%，占比上升1.8个百分点。

征稿启事

本刊为辽宁省机电产品进出口企业联合会会员专刊，每月面向会员免费发行，为会员企业提供机电产品进出口管理政策、出口扶持政策、开拓市场资讯、会员服务资讯等全方位快捷信息服务。本刊欢迎广大会员企业踊跃投稿，稿件内容为我省机电产品进出口企业动态、开拓市场成功经验、国际市场研究、国内外展览推荐以及国家和省有关部门、有关政策的意见、建议等。来稿一经采纳，付与稿酬。投稿信箱：ldj@lnme.com
辽宁省机电产品进出口企业联合会
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