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商务部产业司负责人就调整加工贸易

限制类目录进行解读

7月23日，商务部与海关总署联合发布公告，公布了新一批加工贸易限制类目录。商务部产业司负责人就此次目录调整的具体问题回答了记者提问。 
　　问：本次调整加工贸易限制类目录的目的是什么？ 
　　答：为了优化我国出口商品结构，抑制低附加值、低技术含量产品出口过快增长，减少贸易摩擦，缓解外贸顺差过大带来的突出矛盾，推进加工贸易转型升级，实现外贸增长方式的转变和社会经济的可持续发展。 
　　与此同时，为配合国家实施区域经济发展战略，加快形成布局合理、区域特点明显的加工贸易发展布局，实行区域间差别政策，促进加工贸易向中西部地区转移。 
　　问：本次公布的加工贸易限制类目录主要包括哪些商品？有多少个海关商品编码？新增了多少？ 
　　答：本次公布的限制类商品目录共2247个十位海关商品编码，其中394个是2007年之前发布的， 1853个是新增的。新增商品类别主要涉及塑料原料及制品、纺织纱线、布匹、家具、金属粗加工产品等劳动密集型行业。
　　问：本次新公布的加工贸易限制类商品在管理方式上与过去相比发生了哪些变化？ 
　　答：一是2007年以前的限制类商品主要是按限制进口的方式管理的，而新增商品主要是按限制出口管理的。二是海关分类为A、B类的东部地区企业，均需按应征收进口关税和进口环节增值税总额的50%缴纳台账保证金。中西部地区的A、B类企业实行台账保证金“空转”。C类企业无论是在东部地区，还是在中西部地区，仍按原规定缴纳100%的保证金。 
　　问：限制进口和限制出口有什么区别？ 
　　答：区别是两种限制类方式的保证金计算基数和相关税率是不一样的： 
　　--限制进口类是将进口料件直接列入限制类，保证金的计算方法是按进口料件本身的金额作为基数、按照相应的进口关税和进口环节增值税计征台账保证金。 
　　--限制出口类是将制成品列入限制类，分为两种情况，一是企业出口制成品全部是限制类的，其对应的全部进口料件总额作为基数、按照综合税率计征台账保证金；二是出口制成品清单中既有限制类、又有非限制类商品的，按照限制类商品出口额占出口商品备案总额的比例和进口料件的总额为基数，按照综合税率计征保证金。 
　　问：哪些企业可以从事限制类商品的加工贸易？ 
　　答：有关规定如下： 
　　--东部地区现有企业可以继续从事限制类商品的加工贸易业务，但须按规定缴纳台账保证金。 
　　--东部地区在公告发布之日后获得外贸权的新设立企业，不能从事限制类商品的加工贸易，可以从事非限制类商品的加工贸易。 
　　--东部地区已承接过委托加工、但不具有外贸权的加工企业，在公告发布之后三个月内向所在地商务主管部门申请备案，并在公告发布之后规定时间内取得了本企业外贸权的，不视为新设立企业，可以开展限制类和非限制类商品的加工贸易。但无论是否获得外贸权，该类企业均可继续承接委托加工业务。 
　　在出口加工区、保税区等海关特殊监管区域新设立的企业不受此政策限制。 
　　问：限制类目录的执行有过渡期吗？ 
　　答：本次公告的执行日期为8月23日。公告执行日期前已经商务部门批准、并持齐全和有效的材料向海关申请备案的加工贸易业务，可按原规定在有效期内执行完毕，免征台账保证金。执行日期前未向海关申请备案的，或向海关申请备案时所提供的备案材料不齐全而未被受理的，企业须重新向商务主管部门和海关按新的限制类商品管理规定办理审批和备案手续。 
　　合同到期仍未执行完毕的，不允许延期，企业可按补税内销、手册结转、退运出境等规定办理有关手册核销手续。同时，公告对合同有效期内的业务变更做出了明确规定，不允许申请对限制类商品品名、商品编码、数量、金额进行变更，其他项目允许变更（如变更口岸）。 
　　公告发布前中西部地区B类企业已征收的台账保证金，在其加工贸易手册核销前不予退还。 
　　问：进口料件和制成品同时列入限制类的如何征收台账保证金？ 
　　答：只按限制进口的方式征收台账保证金。不重复计征台账保证金。 
　　问：执行日期前未获得外贸权的企业包括所有类型的企业吗？ 
　　答：是的。只要在公告发布之日前未获得外贸权的企业，无论是内资企业还是外资企业，都不允许开展限制类商品的加工贸易业务，商务部门不予受理业务申请，海关也不予受理备案。但可以开展非限制类商品的加工贸易业务。 
　　问：征收台账保证金包括来料加工吗？ 
　　答：包括来料加工。加工贸易包括来料加工和进料加工两种方式，因此，对加工贸易限制类商品征收台账保证金不分进料加工和来料加工，都须按规定的计征方法缴纳保证金。 
　　问：东部地区具体指哪些省市？ 
　　答：北京、上海、天津、辽宁、河北、山东、江苏、浙江、福建和广东省。其他的省市则为中西部地区。 
　　问：什么是综合税率？ 
　　答：综合税率是由进口关税和进口环节增值税税率综合计算所得，目前按22%计算。以后由海关总署根据具体情况适时调整。 
	★会员之家


拓展中东（迪拜）汽配市场取得不俗成果

中东地区汽配市场潜力巨大，该地区每年汽车配件的消费市场高达126亿美金，汽车配件一直以来是迪拜10类最大的转口商品之一，并且转口量以每年20%的速度保持增长。可以说，中东市场对我省企业来说是一个新兴的市场。中东（迪拜）国际汽车配件博览会（Automechanika Gulf）是中东地区规模最大、效果最好的专业汽配展会，是世界著名展览巨头德国法兰克福展览公司AUTO MECHANIKA全球巡回展之一，已经成为全球知名汽配商家进入中东市场的最佳捷径。

今年5 月末，我会连续第二年组织企业参加迪拜汽配展，取得不俗的展览成果。共组织7户企业参展，与700多家客商进行了业务洽谈，每家企业都收获颇丰。

第二年参加该展的沈阳赛诺汽车部件有限公司，共接待了近百位专业访客，其中深入洽谈的达70余名，现场接到MONEX和ETCO两家公司样品，意向协议金额达4万美元。同时收到6家客户的具体产品询价单；辽宁518内燃机配件有限公司的产品受到中东顾客的欢迎，直接、间接定货额10万美元，并且与有长期定货意图的五家公司建立的联系。一家伊拉克客商在展会结束不到十天即来辽阳铁西汽车弹簧厂实地考察，并签署了30万美元的产品订单。

为了解中东这个未知的市场，第一次参展的沈阳东华汽车零部件有限公司选择观摩本次展会，该公司试探性地带了几百份宣传资料，没有想到的是，所有宣传资料在展会期间发放一空，很多采购商对该企业的产品表示了浓厚的兴趣，同时企业也收集到了大量的采购信息，增强了企业开拓中东市场的信心。其它参展企业如沈阳华铁、沈阳凌锋和丹东利海等企业的展位前来洽谈的人络绎不绝。

我省企业通过本次展会与国外专业买家建立了沟通交流平台，进一步了解了中东市场的需求和规模，获取了大量的产品和市场信息，对中东市场有了新的认识，增强了开发中东市场的信心，为今后对中东出口奠定了基础。（苏国辉）

聚龙ATM自动提款机出口伊朗和哈萨克斯坦

日前，我会会员企业鞍山聚龙集团自主研究开发的2台多功能ATM自动提款机分别销往伊朗和哈萨克斯坦，至此已有31个国家试用该产品。

由于ATM自动提款机涉及到光、机电、软件影象等几十项复杂的高端技术，长期以来中国乃至世界市场的ATM自动提款机一直被美、日等发达国家垄断。每年，我国要花费80多亿元用于进口ATM自动提款机。鞍山聚龙集团自主研制的自动提款机一举打破了国外ATM自动提款机垄断中国市场的局面。

聚龙ATM提款机与国外传统ATM自动提款机不同，该机集成了多种人性化服务，而且拥有价格优势，这位为聚龙抢占国内外市场提供了坚实的基础。今年下半年，聚龙将全力在国内外推广ATM自动提款机，力争在“十一五”末占领国内外10%的市场份额。（李兵）

【明星会员】
输变电制造行业的巨头：特变电工沈阳变压器集团
特变电工沈阳变压器集团有限公司是由特变电工股份有限公司在原沈阳变压器有限责任公司基础上重组而成立的。坐落于中国重大装备制造业基地——沈阳市铁西新区，注册资金4.4亿元，占地22万平方米，现有员工1600余人，在规模、技术、生产能力上均居国内前列，是中国变压器行业历史最长、规模最大、技术实力最强的制造企业之一，公司掌握最高电压等级、特大容量交直流产品核心技术，是我国重要的变压器类产品制造、研发、出口企业。2003年底成功改制后，企业三年三大步，呈现出产值连年翻番，利润大幅增长的强劲发展势头。

近年来，沈变公司自主创新生产了1000kV变压器、±800kV直流换流变压器、出口美国533MVA国产最大单相自耦变、龙滩780MVA世界最大三相组合变等一大批世界级产品，为三峡工程、西电东送等国家重点工程建设和提升中国重大装备国际竞争力做出了突出贡献，并计划于2010年成为百亿企业。
2006年12月27日与国家电网公司签订了价值2亿元的特高压产品研制合同。该中标项目为国家电网公司1000kV晋东南-南阳-荆门特高压交流试验示范工程，是我国第一条特高压示范工程，同时也是国家“十一五”重大科技攻关项目以及国务院振兴重大装备制造业的领航工程。该工程静态总投资约为56.88亿元，系统额定电压1000千伏，最高运行电压1100千伏，自然输送功率500万千瓦，工程开工建设将填补我国百万伏级电压等级的空白，是我国电网发展方式转变的标志性工程，是世界输变电技术创新的最前沿标志性工程。沈变是所有参与特高压研制攻关计划中唯一一家双项承接1000kV变压器和电抗器研制任务的企业，此次签约，标志特变电工已掌握了世界输变电产品最前沿的技术，其产品研制能力已引领了全球输变电技术的发展方向。

2006年，沈变出口1485万美元，同比增长196.42%。2007年，预计出口3000万美元。
行业影响力：★★★★★

出口实力：  ★★★★
	★服务窗口


世界五大机床业生产国产业现状观察分析
美国：制造业正在转型  
　　现在有一种说法，说美国制造业正在衰退。事实并非如此。美国的制造业并不是正在衰退，而是正在转型。无独有偶，中国的制造业和世界其他地区的制造业也正在经历转型，这种转型的速度越来越快。 

事实上，美国的制造业仍然位居世界第一，紧随其后的是中国、日本、德国和意大利。美国的制造行业仍然生机勃勃，健康发展。但与30年前相比，它已经发生了巨变，而且变化还将继续。另外，我们应该了解，制造业对美国经济的影响并不像其他国家中那样巨大。事实上，美国工业增加值在GDP所占的比重约为16%，相比之下，日本是20%，中国是50%。所以说，制造技术和制造业的变化对日本和中国经济的影响要比对美国经济的影响更大。  
　　因此，世界上其他许多国家都认为美国是个能赚钱的市场，这也迫使美国的制造企业千方百计在日益变化的制造环境中增强自身竞争力。  
德国：创历史新高  
　　2006年，德国机床业界的机床生产与服务总值高达108亿欧元，增长4%。在出口方面，截至2006年，德国机床制造业已连续4年取得上好成绩，仅2006年前9月的出口增幅便高达13%。来自中国市场的需求超过了美国市场，再度成为德国机床出口的最大海外市场。  
　　与此同时，德国对韩国与印度的机床出口也有出色表现。这标志着亚洲市场的繁荣及其各个行业工业标准的提高。日本用户也在增加对德国机床与技术的订购，2006年日本首次跃居德国15大出口市场之一。  
　　进口方面，亚洲的机床生产企业正不断提升技术标准，着力强化其在德国市场中的地位。2006年前3个季度，德国的机床进口增长率高达15%，主要增量来自中国、韩国、中国台湾与日本。  
　　2007年该国机床生产与服务总值还将继续攀升，达115亿欧元。如此一来，德国机床制造业将取得历史以来的最好成绩，并有望打破行业在2001年所创下的最高记录。 
　　日本：细水长流式的景气复苏 
    截至2006年年底，日本机床业已连续32个月每月订货额超过1000亿日元，超过了上世纪90年最高峰时连续22个月订货额超过1000亿日元的记录。其它的统计数字为：2006年机床工业生产总值达1兆2110亿日元，与订货额基本呈现同样的发展趋势，出口额9255亿日元，同比增长14%，进口额1356亿日元，间比增长26%。 

回顾以2002年为谷底的本次恢复期的机床工业订货额情况，2002年为6758亿日元，同比增长14.3%；2003年为8511亿日元，同比增长25.9%；2004年为1兆2362亿日元，同比增长45.2%；2005年为1兆3632亿日元，同比增长10.3% 。
2006年的订货额远远超出了当初的预测值1兆1200亿日元，达到1兆4370亿日元，同比增长54%，创造了16年来的历史新高，继续着“细水长流式的景气复苏”。 

内需的订货额为7330亿日元，与前一年相比增长1.8%，发展趋势与上年持平。目前日本国内重大装备制造业正在复兴，为了增强竞争力，各项投资活动也日趋活跃，在这一背景下，在制造业的众多领域，对一般机械都呈现出了旺盛的投资热惰。汽车行业的订货额在2004年到2005年前半年呈现增长的趋势，之后虽然有原地踏步的倾向，但是依然维持在很高的水平。随着IT行业的生产扩大，电气机械、精密机械保持了较好的发展势头。

外需的订货额为7040亿日元，与前一年相比增加14.2%，反映出亚洲、欧洲、北美三大区域发展势头皆好，显示了较高的增长率，由此出现外需比例达到49%的高水平。三大区域所占份额分别为北美34.6%，亚洲31.7%，欧洲29.0%，最近由于欧洲地区订货额的增长，最终三大区域分别占到了大约30%的比例，互相基本持平。  

2007年1月的订货额为1100亿日元，与去年同期相比增加了6%，并达到单月订货额有史以来的最高值。2月的订货额为1314亿日元，与去年同期相比增加 16.5%，从月度订货额刷新历史最高记录等情况看，总的来说保持了前一年的增长势头，订货额依然呈上升趋势，反映出汽车产业国内订货的增加等。其中，内需为557亿日元，比去年同期增长7.2%，外需为642亿日元，比去年同期增加21%。日本工业会预测，2007年的订货额将达到1兆4000亿日元(内需6700亿日元，外需7300亿日元)。
　　韩国：出口良好、内需萎缩  
　　2006年韩国机床产业的总产值达到41.4亿美元，估计比前年增长了18%。按阶段可分为：“上半年良好、下半年停滞”，表现为“出口良好、内需萎缩”的景象。  
　　按照不同行业需求形态来看，以中小企业为主的铸造模具行业的需求，由于内需的不景气呈现出了全面的萎缩，而电气电子行业没能追加大量的投资，比前年有所减少。然而对业绩辉煌的造船业来讲，需求十分活跃，对大型机械的需求大大增加。汽车行业虽然因受到现代汽车公司的罢工影响多少有所萎缩，但通过汽车厂商的海外拓展及GM大宇。雷诺三星的投资相对扩大，基本保持了前年的水平。  
　　出口方面，去年由于世界经济景气的影响，达到16.02亿美元，比前年增长了38.5%，其中，NC机床达到5.3亿美元，占总出口的三分之一。从地区上看，在三大(美国、欧洲、中国)市场都呈现出了景气。增长率方面，出口印度比前年增长了约2倍。  
　　相反，进口总额为25.8亿美元。比前年增长24.6%。汽车/铸造模具行业的高性能设备需求呈增长趋势，特别是加工中心(MachiningCenter)的进口比前年增长67.3%，达33亿美元，仅次于半导体制造设备的进口。从地区上看，从日本等大部分国家的进口都比前年有所增长。  
　　意大利：多样化市场  
　　2006年意大利机床、机器人与自动化制造业产值增长了 11.2%，合 47.9亿欧元，主要是得益于出口的增长(增长15.3%，合27.3欧元)，预计2007年，产值将达到50.5欧元(增长5.5%)，出口仍呈增长趋势，预计增长5.7%，达到28.85亿欧元。  
　　意大利制造的产品主要出口到德国、中国、美国、西班牙、法国、俄罗斯、波兰、土耳其、英国和瑞士，由于这些国家的工业化发展水平、地理位置不一，就形成了一个多样化的市场，这证明意大利的生产商有能力满足最特别的使用要来。

从上世纪90年代开始，一批新兴工业化国家成了消费品生产地，他们的企业在多种产品生产行业表现出很强的竞争力，意大利的这些工业部门显然无法在价格上、参数方面进行竞争。意大利制造商的优势是通过技术创造附加值，所以，他们必须不断优化创新，研究新材料，开发新成果，采用新的业务方式，并且利用好金融机械所提供的各种机会，这样，意大利机床行业的战略方针必须着眼于新的商务模式，研究—技术转让—创新，减少生产环节。  
　　2005年，中国是意大利工业出口的第五大市场，根据2006年前9个月的统计，中国从意大利进口的机床同比增长了35.5%，一跃成为意大利制造的第二大市场。 
如何在展会上提高公司知名度
在一定规模的展览会里，几百个展位堆在一起，也许有上万名甚至几万名参观商蜂拥而至。如何让更多的参观者注意到您的公司，确实要花一点心思。以前，很多参观者是到了现场才临时决定参观什么展位，那么，布置新颖的展位确实能吸引到这类参观者的注意。但现在，越来越多的参观商会事前大概定好需要参观的展位，情况就大大不同了，如不事先做好准备，这些参观者也许就会与您擦身而过。据调查，参观商参观那些曾经在展前寄发过邀请函的参展公司，比参观其他公司的展位机会大4倍，可见展前做好宣传十分有效。但除了发邀请函外，还有其他一些办法可以更有效地提高您公司的知名度，不妨一试。

　　最常用的办法是准备一些可以一分为二的礼品，把其中之一在展前先随邀请函寄给您想邀请的参观买家，让他们必须到您的展位上才能凑成完整的一份礼品。事实证明这种办法确实能有效地提高参展商对某个展位的访问率。在美国，有一家公司在展览前制作了一大批印有自己公司名字的用于装爆米花的纸袋，随邀请函一起提前寄给该公司的新老客户，说明凭此邀请函可以免费进入该展会参观，而凭纸袋可以在该公司展位上获赠免费的爆米花。这一方法使该公司成为那次展会中有最多参观者的展位，由此有效提高了该公司的知名度。

　　现在，有很多展览的入场证是用挂绳挂在使用者的脖子上，一些参展商十分巧妙地在这上面做文章，制作印有自己公司标志和名称的挂绳，于现场免费派发给参观者。由于这些挂绳通常都制作精美，所以大部分参观者得到这些挂绳后都很乐意换在自己的入场证上。参观者佩带着这些醒目的挂绳在场内走动，等于许多流动的广告牌在免费为该公司作宣传。 

　　更有花心思的参展商制作一些小册子，介绍展会当地的交通、旅游、食宿、风俗等情况，免费派发给展会参观者。由于相当一部分参观者远道而来，参展之余确实想在当地和周围四处走走，这些小册子正好能帮上大忙，因此十分受欢迎，这也间接地使参观者对印制和派发这些小册子的公司产生好感。
【商务知识】

UL认证标志

UL认证标志是产品符合美国安全标准的标志。UL是美国保险商实验室（Underwriters Laboratories  Incorporation）的缩写，是一个国际认可的安全试验和鉴定及UL标志的授权机构，对机电产品包括民用电器类产品颁发安全保证标志。该实验室通过 科学的测试方法来研究确定各种材料、装置、产品、设备、建筑等对生命、财产有无危害和危害的程度；确定、编写、发行相应的标准和有助于减少及防止造成生命财产受到损失的资料，同时开展实情调研业务。 
	★信息动态


首届东北三省商务机电系统工作联席会议在辽宁召开

2007年7月17日，首届东北三省商务机电系统工作联席会议在辽宁省沈阳市召开。这次会议由东三省共同策划发起，由辽宁省外经贸厅主办，来自三省商务厅、外经贸厅的有关领导及三省机电办主任参加了会议。

本次会议旨在贯彻落实《中共中央、国务院关于实施东北老工业基地振兴战略的若干意见》，加快机电产品进出口增长方式的转变，促进三省经济又好的发展。

会议上，三省的代表将近期的工作情况进行了交流，分析了机电产品进出口所面临的形势和问题，并针对开拓市场、项目申报、资金扶持等工作存在的问题进行了热烈的探讨。会议还围绕促进区域分工和专业合作，实现优势互补寻找共同发展的主题，并就下列议题达成了一致意见：一是利用三省的地缘关系和历史渊源，加强经济联系，积极推进区域经济一体化，形成资源共享、优势互补、合作互动和共同发展。二是机电商务系统突破地域概念，加强沟通，制定工作合作计划。确定联席会议机制，每年活动一次，三省轮流举办。三是以开拓国际市场为突破口，迈出三省商务机电合作的第一步。即在条件允许的情况下，发挥各自的优势，分别组织本省企业，成立东北展团参加境外展览，在各环节团结协作，降低成本，获得最大收益。

本次会议，加深了东三省商务机电系统之间的相互了解，明确了今后的合作方向，并在市场开拓等工作方面上提出了一些具有创造性和建设性的想法，这在三省机电系统的交流史上是前所未有的。此次会必将对东三省机电产品进出口的发展起到深远和积极的影响，也必将给东三省外贸经济发展注入新的活力。

 1-6月份辽宁省机电产品进出口分析

截至6月底，我省机电产品进出口总额为100.96亿美元，同比增长30.9%，占全省外贸进出口总额的36.6%。其中机电产品出口61.14亿美元，同比增长41.9%，占全省外贸出口总额的36.3%。机电产品进口39.82亿美元，同比增长16.9%。主要特点如下：

1．6月份当月出口减少、进口增加。6月份我省电产品出口10.72亿美元，比4月份、5月份分别减少了1.93亿美元、1.32亿美元。6月份进口7.56亿美元，比5月份增加1.18亿美元。

2．一般贸易进出口增幅较大。1~6月份，我省一般贸易出口机电产品18.02亿美元，同比增长51.2%，高于加工贸易10.4%；一般贸易进口机电产品17.97亿美元，同比增长33.5%，高于加工贸易23.8%。

3．国有企业进出口拉动作用显著。1~6月份，我省国有企业出口机电产品12.8亿美元，同比增长90.9%，高于三资企业和民营企业60.6%和43.3%，拉动机电产品出口增长14.1个百分点；国有企业进口机电产品11.54亿美元，同比增长34.7%，高于三资企业和民营企业23.7%和23.9%，拉动机电产品进口增长8.6个百分点。大连船舶重工集团有限公司、大连华锐重工国际贸易有限公司、沈阳华晨汽车集团、沈阳机床集团等国有大型企业实现了进出口数额巨大、进出口增速较快。

4．船舶、消费类电子产品引领出口增长。1~6月份，我省船舶及船用设备出口7.88亿美元，同比增长190.6%；消费类电子产品出口8.73亿美元，同比增长68.5%。两种产品拉动机电产品出口增长19.78个百分点。另外钢铁产品、工程机械、电工器材、汽车及零部件和机床产品出口均实现了稳定增长。而自动数据处理设备、通讯设备和电动机等产品出口下降。

5．亚洲市场份额最大，欧洲市场进口增长最快。1~6月份，我省分别对亚洲出口机电产品38.95亿美元，同比增长57.2%，占全省机电产品出口总值的63.7%。从亚洲进口24.85亿美元，同比增长8.9%，占进口总值的63.8%；从欧洲进口机电产品12亿美元，同比增长567%，增幅最大。

6．朝阳、葫芦岛出口下降。1-6月份，我省除朝阳、葫芦岛两市出口下降外，其余各市均实现两位数增长。朝阳市出口机电产品3192万美元，同比下降11.9%；葫芦岛市出口机电产品5096万美元，同比下降1.2%。本溪、阜新、铁岭三市的机电产品出口额仍不足100万美元。
铁岭市机电出口企业前景看好

2007年七月上旬，铁岭市外经贸局主管机电产品进出口工作的卞荣华副局长带队赴全市重点机电企业进行调研，通过调研发现该市重点机电出口企业出口形势良好，具体情况如下：

一、企业千方百计扩大生产规模，为扩大出口奠定坚实基础。

一是扩建厂房，提高生产能力。铁岭精英园干燥设备有限公司现有生产车间1100平方米，企业自2007年开始，将全部生产能力用于出口。截至6月份，今年该企业已出口106万美元，全年出口预计为220万美元，将成为铁岭市机电出口的骨干企业。目前企业为了扩大出口额，已自筹资金700万元在辽海工业园区新建厂房2800平方米，预计今年10月中旬投产，投产后年产值将达到500万美元，全部自营出口；铁岭良工阀门有限公司2006年产值达到2000多万元人民币，全部外销，其中自营出口240万元。今年新建生产车间3700平方米，预计10月份交付使用，主要用于机加装配，届时年产值可达5000万元，自营出口比例也将大幅度提高。

二是通过技术改造，提高生产能力。能发伟业铁岭阀门有限公司经过半年的考察，决定与韩国一家驻沈阳的专门从事铸造出口的企业合作，打造铸造出口基地项目，成立了铸造事业部，拟对韩国出口汽车飞轮、水泵盖机床件等铸造件。目前工厂正对现有设备进行技术改造，一期投入资金1000万元，主要用于将原有冲天炉更新成电炉，对砂处理系统也进行改造升级，计划一期改造工程在8月份进入试生产，此项目设计为年生产能力2万吨铸造件，年产值2亿元。投产后拟2/3产品外销韩国、印度等国。根据当前的汇率折算，该项目正式达产后，月出口约为140万美元，年出口将达到1700万美元，年底就能实现出口。

二、重金引智，提高工艺水平，为扩大出口提供智力支持。 

能发伟业铁岭阀门有限公司将冲天炉更新成电炉，砂处理系统改造升级由韩国中小企业协会首席铸件师指导设计、规划。并跟踪指导监督改造全过程。企业要付给韩方铸件指导师每天250美元的报酬；铁岭良工阀门有限公司三年来坚持聘请荷兰阀门铸造协会成员专家定期到公司进行技术指导，不断提出有价值的建议。同时对欧洲市场进行详细分析判断，企业受益非浅。

三、重视产品的自主研发，为扩大出口提供品牌保障。

铁岭市华隆仪表有限公司，2001年取得了高新技术企业认定证书。目前企业主要产品为便携式电子秤、视频图像变送器、单火嘴火焰电视监控系统等，企业2006年产值约600万人民币，其中外销100万人民币，外销主要产品为便携式电子秤，销往日本。为创建携式电子秤HL品牌。公司不断加大研发力度和技术攻关。目前该公司自己研发的产品精度和分辨率分别为5克的水平。而同一指标，日本同类产品精度和分辨率是10克，美国为20克。华隆仪器的HL电子秤产品性价比远远高于日本、美国、台湾同类产品。因此在广交会上与美国采购商建立了联系，目前正在给美方制作该产品。由于日本、美国等发达国家和地区对空调、冰箱等设备中的冷媒填充及回收都已经做了相关的立法，因此他们把HL品牌瞄准了高端市场，用品牌占领市场。

四、采取境外合资，借船出海，为扩大出口寻找多种途径。

目前，铁岭中油机械制造有限公司正在积极与德国STEINER集团（压力容器厂）洽谈合资项目，谈判开局顺利。如果谈判成功，借助对方压力容器的资质将产品全部外销，出口额将大幅度提升。届时企业将积极依托国际招投标这一方式进一步开拓国际市场。（王硕）

征稿启事
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