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海关总署确定完税价格的程序、方法答疑

海关确定完税价格的程序如何？ 
　　答：海关审查确定完税价格程序包括价格质疑程序和价格磋商程序。 
　　海关对申报价格的真实性、准确性有疑问时，或者认为买卖双方之间的特殊关系影响成交价格时，应当启动价格质疑程序。 
　　纳税义务人或者其代理人应当自收到海关制发的《价格质疑通知书》之日起5个工作日内，以书面形式提供相关资料或者其他证据，证明其申报价格真实、准确或者双方之间的特殊关系未影响成交价格。如确有正当理由无法在规定时间内提供前述资料的，可以在规定期限届满前以书面形式向海关申请延期。除特殊情况外，延期不得超过10个工作日。 
　　制发《价格质疑通知书》后，出现以下情况，海关可以启动价格磋商程序, 与纳税义务人充分沟通信息，依次使用相同、类似、倒扣、计算、合理估价方法确定完税价格：纳税义务人或者其代理人在海关规定期限内，未能提供进一步说明的；纳税义务人或者其代理人提供有关资料、证据后，海关经审核其所提供的资料、证据，仍然有理由怀疑申报价格的真实性、准确性的；纳税义务人或者其代理人提供有关资料、证据后，海关经审核其所提供的资料、证据，仍然有理由认为买卖双方之间的特殊关系影响成交价格的。纳税义务人应当自收到海关制发的《价格磋商通知书》之日起5个工作日内与海关进行价格磋商并填写《价格磋商记录表》。如未在规定的时限内前来磋商的，视为其放弃价格磋商的权利，海关可以直接依次使用５种非成交价格法确定完税价格。 
　　在海关确定进口货物的完税价格后，纳税义务人可以提出书面申请，要求海关就如何确定其进口货物的完税价格做出书面说明。海关应当根据要求出具《估价告知书》。 
　　有没有简易审价程序？ 
　　答：为了提高审价效率，方便企业通关，在某些特定情况下，海关可以采用简易审价程序确定进口货物的完税价格。 
　　海关经审查认为进口货物无成交价格的（比如寄售、免费交付、赠送等），可以不进行价格质疑，经与纳税义务人进行价格磋商后，依次使用相同、类似、倒扣、计算、合理估价方法确定完税价格。 对于加工贸易料件及其制成品等特殊货物进口或内销，海关可以不进行价格质疑，直接启动价格磋商程序。经纳税义务人书面申请，海关可以不进行价格磋商，依次使用相同、类似、倒扣、计算、合理估价方法确定完税价格。 
　　对于下列情况的，经纳税义务人书面申请，海关可以不进行价格质疑以及价格磋商，依次使用相同、类似、倒扣、计算、合理估价方法确定完税价格： 
　　同一合同项下分批进出口的货物，海关对其中一批货物已经实施估价的； 
　　进出口货物的完税价格在人民币10万元以下或者关税及进口环节海关代征税总额在人民币2万元以下的； 
　　进出口货物属于危险品、鲜活品、易腐品、易失效品、废品、旧品等的。   
　　如果成交价格不符合海关法律规定条件，或者成交价格无法确定时，海关怎样进行估价？   
　　答：如果进口货物的成交价格不符合法律规定的条件，或者成交价格不能确定的，海关经了解有关情况，并与纳税义务人进行价格磋商后，会依次以下列方法审查确定该货物的完税价格：
一是相同货物成交价格估价方法，即以与该货物同时或者大约同时向中华人民共和国境内销售的相同货物的成交价格来估定完税价格； 
　　二是类似货物成交价格估价方法，即以与该货物同时或者大约同时向中华人民共和国境内销售的类似货物的成交价格来估定完税价格； 
　　三是倒扣价格估价方法，即以与该货物进口的同时或者大约同时，将该进口货物、相同或者类似进口货物在第一级销售环节销售给无特殊关系买方最大销售总量的单位价格来估定完税价格，但应当扣除同等级或者同种类货物在中华人民共和国境内第一级销售环节销售时通常的利润和一般费用以及通常支付的佣金，进口货物运抵境内输入地点起卸后的运输及其相关费用、保险费，以及进口关税及国内税收； 
　　四是计算价格估价方法，即以按照下列各项总和计算的价格估定完税价格：生产该货物所使用的料件成本和加工费用，向中华人民共和国境内销售同等级或者同种类货物通常的利润和一般费用，该货物运抵境内输入地点起卸前的运输及其相关费用、保险费； 
　　五是合理方法，即当海关不能根据成交价格估价方法、相同货物成交价格估价方法、类似货物成交价格估价方法、倒扣价格估价方法和计算价格估价方法确定完税价格时，海关根据客观、公平、统一的原则，以客观量化的数据资料为基础审查确定进口货物完税价格的估价方法。 
　　值得注意的是，纳税义务人向海关提供有关资料后，可以提出申请，颠倒第3种方法和第4种方法的适用次序。 
　　海关估价时当事人要做些什么？ 
　　答：纳税义务人在海关审价过程中，如果不积极配合，不主动提供相关价格资料，很可能导致自己的主张得不到海关的支持和认可，造成利益上的损失。曾发生过多起类似的案例，由于当事人对海关审价工作的程序和要求认识不足，未在价格质疑或者磋商过程中积极为自己的主张提供有力的证据支持，总认为海关是职权部门，理应掌握更多的价格资料，从而怠于履行自己的责任。在此，有两点要特别提醒当事人注意： 
　　根据《审价办法》的规定，买卖双方之间存在特殊经济关系一旦被海关审查认定后，纳税义务人对特殊关系未对成交价格产生影响负有举证责任。我们知道一般行政诉讼举证原则是行政机关对其作出的具体行政行为负举证义务，但是这里实行的是一种举证责任的倒置，除非纳税义务人能够举证证明该特殊关系未对成交价格产生影响，否则海关就有理由不接受其申报的成交价格。
海关如果审查确认申报价格不符合《关税条例》和《审价办法》规定的成交价格条件，则申报价格的真实与否不影响海关对申报价格的调整或估定完税价格。有些纳税义务人认为海关必须首先核实其提供的资料不真实，才能不接受其申报价格。但实际上海关只要有证据证明申报价格不符合成交价格条件，就可以依法对申报价格进行调整，行使估价的权力。
	★会员之家


首届中国国际汽车零部件博览会：辽宁企业收获甚丰

2007年11月29日至12月1日，首届中国国际汽车零部件博览会在北京国际展览中心成功举办。本届国际汽车零部件博览会是经商务部批准，按照国务院关于引导展览业自主发展的要求，创新办展模式，真正遵循专业化、国际化、市场化、企业化原则举办的博览会。博览会整体展出面积达5万平方米，有美国、德国等90个国家和地区的6000家专业客商参加采购。在为期3天的展览中，我省企业取得了不俗收获。

此次我省共组织8个市的33家企业参加博览会，共申请展位48个，展出面积144平方米。辽宁展区由于布局统一、设计简洁、形象鲜明得到了众多参观者的瞩目和参展企业的认可。展览期间，我省参展企业共接待50多个国家和地区的客户2672人，达成意向合同551万美元，现场成交77.4万美元。

此次博览会得到了省政府、外经贸厅和各有关市外经贸主管部门的高度重视，省政府副秘书长王金笛同志、外经贸厅副厅长吴江同志出席开幕式并在省机电办和相关市外经贸局的负责人陪同下到辽宁展区参观指导。

沈阳华晨新款宝马5系上市

日前，由沈阳华晨宝马生产的两款新型BMW 5系长轴距版中期改款车型——新BMW 525Li豪华型和新BMW 530Li豪华型，正是上市。

由华晨宝马沈阳工厂生产的第五代BMW 5系车型，于2003年10月在中国市场上市。2006年11月，宝马在中国市场推出了专门针对中国客户的BMW 5系长轴距版轿车。今年，随着宝马集团完成BMW 5系在全球的中期改款，华晨宝马也对现有的BMW 5系长轴距版车型在外观、内饰和技术上，进行了全面升级。升级后的新BMW 5系长轴距版车型，在功能、技术和车型配置等方面，为豪华商务轿车树立了全新标准。新BMW 5系长轴距版3.028米的轴距，确保了后排乘坐的舒适性；新车搭载了世界上最轻的直列6缸镁铝合金发动机；轻量化的车身设计，使其成为同级别轿车中最省油的车型。同时，在安全性、舒适性、娱乐性等方面也有所改进。

　　新BMW 525Li豪华型售价62.56万元，新BMW 530Li豪华型售价71.26万元。

【明星会员】
鸭绿江畔的明星企业：辽宁曙光汽车集团
在辽宁省丹东市美丽的鸭绿江畔，有一家国内知名的汽车及零部件集团、“国家汽车整车出口基地企业”、辽宁省第二大汽车企业集团——辽宁曙光汽车集团股份有限公司。

曙光汽车集团的前身“丹东市曙光机动车配件厂”创建于1984年，1988年企业更名为“丹东曙光车桥总厂”，1992年更名为“丹东曙光车桥股份有限责任公司，2002年兼并重组了黄海汽车，2003年，企业更名为“辽宁曙光汽车集团股份有限公司”。公司目前拥有总资产27.5亿元，员工总数为6300多人、其中各类专业技术人员950人；2006年中国大企业集团竞争力500强排名第138位；在国内有11个全资及控股子公司，在美国、韩国有2个公司（办事处），在丹东、沈阳、匈牙利和美国分别设立4个技术研究中心；现在拥有“曙光车桥及汽车零部件”和“黄海汽车”两大品牌。
曙光汽车集团的“黄海汽车”包括黄海客车、黄海SUV、黄海皮卡和特种车。黄海客车在国内公交客车领域享有盛誉，2004年、2005年全国大型客车产销量排名第二，大型公交客车产销量排名第一，在世界客车博览亚洲展览会上被评为2006世界客车联盟年度最佳巴士。黄海SUV属于经济型SUV系列，受大环境影响较大。近年来集团加大了对SUV产品开发投入，实现了SUV/CUV及皮卡的系列化和产品结构优化升级。2005年6月份“傲龙”CUV上市后被称为国产SUV三大名牌之一。黄海特种车目前主要以改装车和重型卡车为主。改装车包括军用品和民用品系列，重型卡车为自主研发的产品；为了增强特种车的发展能力，公司投资4500万元新建特种车基地现正在施工，预计今年的10月份将建成投产，那时产品品种将新增机场用车等。

曙光汽车集团的车桥技术中心新近被国家发改委、科技部、财政部、海关总署、国家税务总局五部委认定为国家级企业技术中心。曙光牌车桥被中国汽车工程学会、中国名牌商品协会、中国调查统计事务所定为中国车桥行业“第一品牌”。曙光汽车零部件系列包括：汽车齿轮、半轴及轴套类、汽车电子等零部件，这些产品出口主要供给：美国DANA公司、美国泰利福公司、美国伊顿公司、美国AAM公司等著名公司，成为曙光销售增长“新亮点”。

行业影响力：★★★★★

出口实力：  ★★★★
	★服务窗口


汽车电子技术发展展望
随着人们对汽车安全、舒适、节能、环保等要求的不断提高，汽车电子产品作为支撑汽车产业发展的新增长点，越来越受到业界的关注。统计数据表明，2005年全球汽车电子市场规模达到1301亿美元，比2004年增长6.2%。市场研究公司Strategy Analytics预测，在2005年至2010年之间，全球汽车的销售量年复合成长率约为3.6%，但是同期车用半导体产业营业收入的年复合成长率却达到8.2%。
图：2002年－2005年全球汽车电子市场规模及增长
 


资料来源：计世资讯，2006/01

 

目前，汽车电子技术向集中综合控制、智能化、信息化方向发展，未来的重点领域包括混合动力汽车电子、汽车传感器、安全和车载娱乐信息系统、集成化控制系统、汽车软件控制系统、车载网络通信系统等。
混合动力汽车为汽车电子带来发展空间

近年来全球原油价格高涨，使得油价逐渐成为汽车消费者不能承受之重，为混合动力汽车的发展带来了广阔的空间。与此同时，汽车电子供应商也成为这一趋势的潜在受益者。在电动汽车和汽油车里，汽车电子控制器仅需控制单一的电动机或内燃机系统，而混合动力汽车则必须以最佳方式同时控制内燃机和电动机，因此混合动力汽车电子控制部分要比电动车或汽油车更复杂。据统计，在混合动力汽车的成本构成中，汽车电子的比例高达47%，而在传统汽车中这一数字仅为15%。
飞思卡尔是全球第一大汽车电子供应商。作为飞思卡尔引擎控制方案的核心，该公司的PowerPC处理器已经占据了动力总成系统市场四成以上的份额。全球最大的五家汽车公司在其推出的混合动力汽车中均使用了飞思卡尔的方案。

安全、车载信息娱乐电子增长具有潜力

各国关于汽车安全性的法规不断出台，各大厂商也相继推出汽车安全技术解决方法，使得该领域的市场得到极大的拓展。据Strategy Analytics统计，轻型汽车安全电子市场将从2004年的46.6亿美元增长到2009年的83亿美元，年复增长率高达12.3%。
与传统的汽车核心控制电子产品相比，车载信息娱乐电子作为新兴的汽车电子产品，具有很大的增长空间。汽车消费者追求与居家一样的信息娱乐感受是车载信息娱乐电子市场快速发展的动力。目前北美是车载信息娱乐系统最主要的市场，根据Frost Sullivan统计，2004年北美地区娱乐及导航系统的营收达26.43亿美元，较2003年成长四成左右。据日本矢野经济研究所调查显示，2005年全球车载导航仪市场销量约为600万台，其中日本市场比2004年增加108%，达315万台；欧洲市场的销量为2004年的118%，达264万台；美国市场2005年增加133%，达76万台。

汽车传感器发展方向：多功能化、集成化、智能化和微型化

传感器作为汽车电子控制系统的信号源，是汽车电子控制系统的关键部件，也是汽车电子技术领域研究的核心内容之一。由于汽车电子控制系统的多样化，其所需的传感器种类和使用数量不断增加，使得传感器朝着多功能化、集成化、智能化和微型化方向发展。车用传感器对产品的稳定性和可靠性要求极为严格，全球主要生产厂商包括Freescale、Infineon、STM、Renesas、Toshiba、NEC等一般都会与整车厂结成比较固定的供货关系。据市场调研公司BCC研究报告，2005年全球车用传感器产值为105亿美元，预计到2010年将提高至142亿美元，年平均增长率为6.1%。

闪存取代ROM助力汽车柔性化生产

在汽车电子领域，只读存储器（ROM）被闪存芯片所代替将是一个非常关键的趋势。闪存的灵活性使得制造商即使在汽车出厂的最后几分钟也能够方便地进行功能和控制算法的配置。这样，针对不同市场或者具有各种定制功能的汽车就能够在同一流水线上进行组装。这对包括设计、制造、供应在内的整个生产链造成的连锁效应相当显著。对于汽车微控制器（MCU）供应商来说，这个趋势也将令他们获益：削减定制化部件的库存甚至完全不需要库存。此外，闪存芯片所具有的实地可重复编程特性还能够帮助加速软件开发，使汽车引擎的调校更加容易。

车用软件的功能将进一步增强

随着汽车电子应用的增加，对有关控制软件的需求也将会增加。车载电子的发展要求开发多种软件，以满足硬件的要求，并进一步增强硬件功能。轿车上多通道传输网络将大大地依赖于软件，软件总数的增加及其功能的提高，将能够使车载计算机能完成越来越复杂的任务。如上死点位置的识别，失火的判断等。据美国汽车工程杂志的预测，2003年，汽车控制系统的软件附加值已占到整车价值的5%。预计到2010年，这一比例将达到15%。

汽车控制系统向网络化、集成化方向发展

在汽车控制系统中，网络化、集成综合控制将成为发展趋势。随着汽车上的电子电器装置数量不断增多，减少连接导线的数量和重量的要求越来越高，网络、总线技术的应用成为发展方向。汽车上各系统采用分布控制方式，组成一个车载计算机网络。各种系统具有特定功能，可以独立地进行开发，以及技术升级并且通过总线共享信息。目前常用的通信协议有CAN、FlexRAY等，FlexRay的带宽比CAN总线要宽20多倍，未来将逐渐取代CAN总线成为主流。
此外，未来汽车控制系统的另一个发展方向是将多种功能集成在一起，从而实现更经济、更有效以及可诊断的数据中心。如：在制动防抱死控制系统（ABS）的基础上，增加方向盘转角传感器，纵向、侧向加速度计、横摆角速度传感器和制动压力传感器等输入信号，将ABS、自动防滑系统（ASR）、电子差速系统（EDS）、电子制动力分配系统（EBV）、发动机阻力矩控制系统（MSR）和电子稳定程序（ESP）等多个控制系统集成为一个多功能的制动控制系统。业内专家预测，到2015年每辆汽车上的电子控制单元数量将减少到10～15个。 
国际焊管市场潜力巨大

近期国际大口径管线管市场需求平稳复苏，特别是北美地区需求爆增。分析师预计，北美生产商全年的订货都已经完成，因此，有大批来自欧洲的DSAW焊管进入北美市场，填补供应缺口。 
   在亚洲市场，随着API基板的采购成本上涨，带动管线管价格上扬，市场需求旺盛，使得生产商有能力保持一定的利润水平。 
   由于石油和天然气价格持续高涨，工业发达国家希望提高能源供应，刺激管线工程量显著上升。分析师预计，北美DSAW管线管需求旺盛还将保持5年，欧洲和拉美生产商都能从中受益。 
   分析师认为，近期欧洲、独联体国家和中国热轧卷价格走高，如果中国和土耳其结构焊管能够提价，那么将减轻美国市场压力。
【商务知识】

 外企出口先征后退税——一般贸易计算方法 
目前，外商投资企业出口货物退税办法包括“先征后退”和“免、抵、退”税。

　　“先征后退”是指生产企业自营出口或委托代理出口的货物，一律先按照增值税暂行条例规定的征税率征税，然后由主管出口退税业务的税务机关在国家出口退税计划内按规定的退税率审批退税。

（一）计税依据。

“先征后退”办法按照当期出口货物离岸价乘以外汇人民币牌价计算应退税额。

离岸价”（英文编写为FOB价）是装运港船上交货价，但这个交货价属于象征性交货，即卖方将必要的装运单据交给买方按合同规定收取货款，买卖双方风险划分都是以货物装上船为界限。因此，FOB价是由买方负责租船订舱，办理保险支付运保费。

最常用的FOB、CFR和CIF价的换算方法如下：

FOB价=CFR价-运费=CIF价×（1-投保加成×保险费率）-运费

因此，如果企业以到岸价格作为对外出口成交的，在货物离境后，应扣除发生的由企业负担的国外运费、保险费佣金和财务费用；以CFR价成交的，应扣除运费。

（二）计算方法

1、一般贸易

（1）计算公式：

当期应纳税额=当期内销货物的销项税额+当期出口货物离岸价×外汇人民币牌价×征税率-当期全部进项税额

当期应退税额=出口货物离岸价格×外汇人民币牌价×退税税率

（2）以上计算公式的有关说明：

①当期进项税额包括当期全部国内购料、水电费、允许抵扣的运输费、当期海关代征增值税等税法规定可以抵扣的进项税额。

②外汇人民币牌价应按财务制度规定的两种办法确定，即国家公布的当日牌价或月初、月末牌价的平均价。计算方法一旦确定，企业在一个纳税年度内不得更改。

③企业实际销售收入与出口货物报送但、外汇核销单上记载的金额不一致时，税务机关按金额大的征税，按出口货物报关单上记载的金额退税。

④应纳税额小于零的，结转下期抵减应交税额。

举例说明：

例1、某鞋厂2000年3月出口鞋30,000打，其中：（1）28,000打以FOB价成交，每打200美元，人民币外汇牌价为1：8.2836元；（2）2,000打以CIF价格成交，每打240美元，并每打支付运费20元、保险费10元、佣金2元，人民币外汇牌价为1：8.2836元。当期实现内销鞋19,400打，销售收入34,920,000元，销项税额为5,936,400元，当月可予抵扣的进项税额为10,800,000元，鞋的退税率为13%。用“先征后退”方法计算应交税额和应退税额。

①计算出口自产货物销售收入：出口自产货物销售收入=离岸价格×外汇人民币牌价+（到岸价格-运输费-保险费-佣金）×外汇人民币牌价=28,000×200×8.2836+2,000×(240-20-10-2)×8.2836=49,834,137.60(元)

②当期应纳税额=当期内销货物的销项税额+当期出口货物离岸价格×外汇人民币牌价×征税率-当期全部进项税额=5,936,400+49,834,137.60×17%-10,800,000=3,608,203.39(元)

③当期应退税额=当期出口货物离岸价格×外汇人民币牌价×退税税率-49,834,137.60×13%=6,478,437.89(元)。
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1-10月辽宁省机电产品出口情况分析

2007年前10个月，辽宁省机电产品进出口177.61亿美元，同比增长26.8%。其中机电产品出口历史性地突破100亿美元大关，达到107.50亿美元，同比增长37.7%；机电产品进口70.11亿美元，同比增长13.1%。机电产品进出口顺差37.39亿美元。1-10月份我省机电产品进出口主要特点如下：

1．一般贸易与加工贸易出口均保持较高增幅。1-10月份，我省机电产品出口一般贸易额30.97亿美元，同比增长41.8%，加工贸易额73.23亿美元，同比增长38.1%。

2．国有企业进出口均优于三资与民营企业。1-10月份，我省国有企业出口机电产品22.45亿美元，同比增长68.5%，高于民营企业11.4%、三资企业41.6%；国有企业进口机电产品20.89亿美元，同比增长34.4%，高于民营企业22.1%、三资企业29.3%。

3．船舶与电子产品成为出口增长的主要拉动因素。1-10月份，我省船舶产品出口15.58亿美元，同比增长166.2%，占机电产品出口总额的14.5%，拉动机电产品出口增长12.5个百分点；家电及消费类电子产品出口19.63亿美元，同比增长27.1%，占机电产品出口总额的18.26%，拉动机电产品出口增长5.3个百分点；另外工程机械产品出口增长迅速，截至10月底出口5.18亿美元，同比增长97.3%。

4．出口市场由两极争雄演变为三足鼎立。1-10月份，随着新加坡市场的异军突起，我省出口国别市场由过去美日两大市场称雄的局面转变为日本、美国、新家坡三大市场并立。前10个月，我省分别对日本、美国和新加坡出口机电产品26.38亿美元、14.35亿美元和14.06亿美元，同比增长27.1%、10.6%和161.8%，在机电产品出口总额中占比分别为24.5%、13.3%和13.1%。

5．六个市出口超亿美元。1-10月份，我省14个市中，沈阳、大连、抚顺、丹东、营口和葫芦岛等6市的机电产品出口额超过1亿美元，其中沈阳、大连出口超过10亿美元。而锦州和盘锦两市机电产品出口增幅高达373%和403%，出口增势最好。朝阳是我省唯一的机电产品出口下降的市，降幅为8%。

前10月沈阳机电产品出口16.66亿美元
据海关统计，1-10月份沈阳市机电产品出口16.66亿美元，同比增长25.28%，占全市外贸出口总额的61.82%，超过去年全年出口总量。
　　今年，沈阳市机电产品出口的主要种类是，彩色电视机及其零部件、汽油小轿车、柴油货车及各类汽车零件、塔式起重机、空调等。沈阳市共有703家机电产品企业实现出口。其中外商投资企业出口10.83亿美元，同比增长18.14%；国有企业出口3.69亿美元，同比增长33.85%；私营企业（不含集体企业），出口额达2.13亿美元，同比增长56.07%。
　　沈阳市机电产品出口169个国家和地区。其中对美国出口2.06亿美元，对韩国出口1.48亿美元，对日本出口1.38亿美元。这三个国家是沈阳市机电出口主要市场。
年产百万台沈阳数字电视产业园正式投产

日前，清华同方（沈阳）工业园一期工程暨清华同方数字电视产业园已投产使用，明年将有超过100万台高清数字电视下线。
按照清华同方公司的整体规划，沈阳工业园将成为清华同方在北方最大的产业发展基地。沈阳工业园将分三期建设，在2012年左右形成年产值规模120亿元以上，带动沈阳及周边区域的产业发展，整体产业规模达到140亿左右。

产业园一期工程占地215亩，工程投资达5亿元，主要业务是以数字电视HDTV为主的终端消费电子产品，包括液晶高清数字电视、等离子高清数字电视、机顶盒、多媒体终端、金融机具、模具、电子线路板核心技术产品等。投产后，清华同方将以每年70%的增长速度，到2010年使沈阳园区高清数字电视年产增至500万台。

　　
征稿启事

本刊为辽宁省机电产品进出口企业联合会会员专刊，每月面向会员免费发行，为会员企业提供机电产品进出口管理政策、出口扶持政策、开拓市场资讯、会员服务资讯等全方位快捷信息服务。本刊欢迎广大会员企业踊跃投稿，稿件内容为我省机电产品进出口企业动态、开拓市场成功经验、国际市场研究、国内外展览推荐以及国家和省有关部门、有关政策的意见、建议等。来稿一经采纳，付与稿酬。投稿信箱：ldj@lnme.com
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